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Apesar dos riscos do efeito causado pelas enchentes do Rio 
Grande do Sul na economia e da perspectiva de um corte de juros 
menor do que se esperava anteriormente, economistas mantêm a 
sua projeção de 2,1% para o crescimento da economia este ano. 
Muitos apontam para o bom momento da atividade econômica 
brasileira, que vem se beneficiando de um mercado de trabalho 
em pleno emprego, de uma massa salarial crescente e da inflação 
bem-comportada. E destacam que o país vive um bom momento 
do crédito, com uma retomada do setor industrial, impulsionada 
pela normalização dos estoques e pela permanência de alguns 
estímulos governamentais.

Para o mês de agosto, a expectativa dos associados da 
Associação Brasileira da Indústria de Materiais de Construção é 
positiva, com 4% estimando o período como muito bom e 58% 
considerando o próximo mês como um bom momento para as 
vendas. 38% acreditam que agosto deve manter a regularidade. A 
expectativa de investimentos, também, segue positiva, com 71% 
dos associados indicando que farão melhorias no médio prazo 
(próximos 12 meses). Em julho de 2023, essa era a pretensão de 
56% dos associados. O nível de utilização da capacidade instalada 
está em 77% na média das empresas. Houve aumento em relação 
ao mesmo mês de 2023, quando a média era de 68%. 

A pesquisa indica que o mês de julho apresentou um 
desempenho regular para 67% dos associados da ABRAMAT, 
enquanto 4% afirmaram que o período foi muito bom e outros 
25% o avaliaram como bom. Apenas 4% dos associados 
classificaram o período como negativo. 

Outro indicador, a Taxa de Retração Industrial, índice levantado 
pela Associação Brasileira de Automação-GS1 Brasil, que 
gera informações úteis ao monitoramento e antecipação de 
tendências econômicas, aponta que houve aumento de 23,9% no 
encerramento de portfólio de produtos das empresas do Brasil na 
apuração dos últimos 12 meses. Quando se compara julho deste 
ano com julho de 2023, a retração de portfólio é de 21,3%. Já o 
segmento das Micro e Pequenas Empresas apresentou retração 
de 8,9% no acumulado dos últimos 12 meses e de 10,9% na 
comparação com julho do ano anterior.

Boa leitura!
Roberto Ferreira
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A Revista Revenda Construção é uma publicação da Quinta Es-
sência Editora, enviada mensalmente a executivos, proprietários, 
compradores, gerentes e encarregados das principais lojas de 
material de construção, material elétrico, material para pintura e 
atacadistas que trabalham com construção, responsáveis por 85% 
do volume de vendas do nosso setor. Opiniões e conceitos emiti-
dos pelos colunistas e colaboradores não representam, necessa-
riamente, os da revista. Todos os direitos são reservados. Regis-
trada de acordo com a lei de imprensa. Marca Registrada no INPI.
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Os votos já foram computados, 
mas o resultado só será divulgado 
na grande festa de premiação
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residências, os banheiros estão de 
portas abertas
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A casa fi ca mais protegida ao 
utilizar os produtos certos nos 
lugares corretos
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segmento

56 SISTEMAS
INTELIGENTES
Para facilitar a vida dentro 
de casa, as indústrias estão 
investimento em tecnologia. 
Muita tecnologia
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Chegou a hora da revista Revenda Construção home-
nagear os atacadistas distribuidores com o 19º Prêmio 
Excelência Atacadista Distribuidor. A votação, que ocor-
reu no período de 25 de julho a 25 de agosto, foi feita pe-
la indústria, que vende para os atacadistas distribuidores, 
e pelos lojistas, que  vendem para o consumidor fi nal. Os 
mais votados receberão seus troféus em evento que será 
realizado pela revista Revenda Construção, de maneira
presencial, nos dias 3 e 4 de outubro, em um novo local, 
com direito a rodada de negócios para aproximar, ainda 
mais, indústria e atacadistas distribuidores.

A partir do ano passado, também, foram premiados 
os atacadistas mais votados em suas regiões. Uma ma-
neira de premiar os pequenos atacadistas distribuidores 
que não conseguem votação expressiva para fi gurar en-
tre os melhores de todo o Brasil.

Sabemos da importância desses atacadistas distri-
buidores regionais para os revendedores de materiais 
de construção localizados longe dos grandes centros 
e que não têm volume de compras para comprar dos 

grandes atacados. Mas atendem, rapidamente, os pedi-
dos de qualquer volume.

Os atacadistas distribuitores são responsáveis por levar 
a mais de 100 mil lojas, nos mais remotos cantos do Brasil, 
produtos para abastecer as lojas de materiais de constru-
ção, ou seja, são fundamentais para que a indústria consi-
ga escoar sua produção

A pesquisa coordenada pela Quinta Essência Pes-
quisa & Inteligência de Mercado, do Grupo Revenda,
é realizada 100% on-line tanto na indústria quanto no 
varejo, e ilustra bem o resultado e o desempenho que 
cada um imprimiu no seu negócio. Indústria e comér-
cio serão consultados para dar seu voto aos melhores 
atacadistas/distribuidores nos requisitos Melhor mix de 
produtos; Melhor preço; Melhor prazo de pagamento; 
Melhor prazo de entrega; e Melhor atendimento.

A opinião, tanto da indústria quanto do varejo, é 
unânime: os atacadistas distribuidores são, em grande 
parte, responsáveis pelo aquecimento do mercado de 
material de construção.

ELES MERECEM
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ESPECIAL BANHEIROS

 Obanheiro é um ambiente que valoriza muito o imó-
vel. E com a indústria investindo, cada vez mais, 

em produtos tecnológicos e com design, o ambiente 
passou a ter destaque no imóvel e está cada vez mais 
bonito.

A J RORATO
“A empresa A. J. Rorato trabalha com lojas parceiras 

para distribuir seus produtos. Essa estratégia garante 
nossa presença em mais de 20 mil pontos comerciais 
em todo o Brasil, garantindo que nossos armários, pias 
e outros produtos cheguem a consumidores em di-
versas regiões”, explica Estevan Henrique Cantarero, 
marketing da empresa.

Estevan destaca o Kit Paris. “Esse produto é uma 
excelente opção para as lojas parceiras, combinando 
design moderno com o estilo provençal, o que o tor-
na versátil para diversas decorações. Tampo e cuba em 
mármore sintético, garantindo mais resistência e beleza 
ao móvel, portas em estilo provençal, puxadores tipo 
botão. O Kit Paris é uma escolha ideal para consumido-
res que buscam aliar estilo, qualidade e funcionalidade, 
tudo isso com o confiável selo A. J. Rorato”, diz.

SEM MEDODE EXIBIR
Para apresentar os produtos no ponto de venda de 

maneira eficaz, especialmente o Kit Paris, as seguintes 
recomendações podem ser feitas aos revendedores:

Manter os produtos bem apresentados: certifique-se 
de que o Kit Paris esteja sempre limpo, organizado e em 
destaque no ponto de venda. Uma boa apresentação 
atrai a atenção dos clientes e valoriza o design e a qua-
lidade do produto.

Expor todo o mix de produtos: apresente todas as 
variações disponíveis do Kit Paris, incluindo diferentes 
cores e configurações, para oferecer ao cliente opções 
diversificadas e facilitar a escolha.

Identificação clara dos produtos: utilize etiquetas ou 
placas informativas com o nome do produto, as cores 
disponíveis e as características principais, como o mate-
rial em MDP BP amadeirado, a espelheira redonda e a 
opção de pés. Isso ajuda o cliente a reconhecer, rapida-
mente, o que está sendo oferecido.

Setorizar os produtos: organize o ponto de venda de 
maneira que os produtos semelhantes estejam agrupa-
dos. Por exemplo, coloque todos os kits de banheiro 
juntos, com o Kit Paris em destaque, para que os clien-
tes possam comparar facilmente.



Conhecimento técnico da equipe: garanta que os 
vendedores estejam bem-informados sobre o Kit Paris, 
incluindo detalhes sobre o design e estilo, os mate-
riais utilizados e as funcionalidades, como a regulagem 
de altura dos pés. Isso permite que eles respondam a 
quaisquer perguntas dos clientes e aumentem a con-
fiança na compra.

AMANCO WAVIN
Ingo Pilchowski, Diretor Comercial Predial Brasil da 

Amanco Wavin, explica que o “nosso público-alvo in-
clui tanto revendas e lojas autorizadas quanto arquitetos 
e decoradores. A força do nosso portfólio e reconhe-
cimento de marca são, sempre, um fator positivo para 
posicionarmos nossos produtos em diversas frentes, por 
isso, contamos com o conhecimento técnico dos nossos 
representantes para destacar os diferenciais e oferecer 
os produtos que fazem sentido para cada situação”.

O Gerente de Produtos da Amanco Wavin, Ricardo 
Faulin, fala dos produtos em destaque: “Temos um vas-
to portfólio de produtos para aplicação em banheiros, 
que vai desde a alvenaria com linhas de elétrica, esgoto, 
gás, água fria e quente, até os acessórios como sifões, 
vedações para louça sanitária e assento. Para a condu-
ção de água fria e quente, temos soluções como as li-
nhas de produtos PEX, PPR e Super CPVC Flowguard, 
que divergem de acordo com o tipo de obra e aplica-

ção. Com tubos rígidos ou flexíveis, eles podem redu-
zir o tempo de instalação e melhoram a eficiência do 
sistema, podendo também variar temperaturas de 20 a 
80 ºC, dependendo do que for melhor para sua obra. 
As grelhas e ralos lineares Amanco Wavin favorecem a 
drenagem do piso no qual estão instaladas, servindo 
de conexão entre a superfície e o sistema de esgoto 
ou drenagem. Com design sofisticado, essa é uma boa 
opção decorativa e moderna, com características que 
permitem uma instalação mais discreta nos ambientes”.  

Ingo Pilchowski elenca algumas recomendações aos 
lojistas: “Atualmente, as soluções para banheiros estão 
chegando ao mercado com design diferenciado e cada 
vez mais funcionalidades reunidas em um só produto. 
Acreditamos que, para os revendedores terem um bom 
retorno na venda desse portfólio, é preciso criar uma 
identificação entre o cliente e as marcas e produtos, 
entendendo seu perfil e sabendo quais características 
priorizar na hora da conversa com o consumidor. Seja 
no ponto de venda ou no comércio on-line, a estratégia 
precisa estar ligada a esse perfil característico”.

 
ASTRA/JAPI

Em busca de soluções que aliem conforto, silêncio e 
praticidade para seus clientes, a Astra, maior fabricante 
de assentos sanitários da América Latina, lança o inova-
dor Assento 3 em 1. Este produto é o primeiro e único 
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no mercado que reúne três características essenciais pa-
ra uma experiência superior no uso do banheiro: assen-
to almofadado, fechamento suave e fácil remoção.

O Assento 3 em 1 da Astra oferece aos consumido-
res um arco almofadado com espuma espessa e macia, 
proporcionando maior conforto durante o uso. Além 
disso, o sistema de fechamento suave diminui o impac-
to e o barulho ao fechar o assento, tornando o ambiente 
mais silencioso e agradável.

Desenvolvido com tecnologia nacional, o assento 
conta com proteção contra fungos e bactérias, garantin-
do maior higiene e segurança para os usuários. A tampa 
com cobertura total e brilhante, fabricada em polipro-
pileno, oferece um acabamento estético e funcional, 
enquanto a fi xação regulável assegura o perfeito encai-
xe do assento na louça, sendo compatível com os tipos 
ovais. O arco almofadado é fabricado em materiais de 
alta qualidade (polietileno e poliuretano), que garantem 
mais resistência e durabilidade. 

“Queremos proporcionar uma experiência prática 
e confortável aos nossos consumidores, e o Assento 3 
em 1 da Astra foi projetado com essa premissa”, afi rma 
Eduardo Muniz, Diretor de Marketing da Astra. “Nosso 
objetivo é oferecer produtos que facilitem a rotina dos 
nossos consumidores, proporcionando soluções inova-
doras e de alta qualidade”, fi naliza.

Muniz explica que “como estratégia comercial, te-
mos parte da equipe dedicada ao atendimento de al-
guns clientes específi cos, mas o contato com a maioria 
dos lojistas é feito por meio dos nossos representantes 
comerciais, que atuam prestando atendimento aos lojis-
tas de diferentes segmentos e apresentando os produ-
tos e soluções da Astra. Além disso, contamos com uma 
loja on-line e uma loja física, localizada em Jundiaí, pa-
ra estreitar, ainda mais, o contato com nossos clientes. 
Também, marcamos presença em importantes feiras do 
setor, como a Feicon e a Revestir, nas quais nosso foco 
é o relacionamento com construtoras, prestadores de 
serviços, arquitetos e decoradores”.

Recomendações aos lojistas: “Recomendamos que 
nossos produtos sejam apresentados de forma organi-
zada e estratégica no ponto de venda. A identifi cação 
visual é fundamental para destacar os itens, por isso, 
fornecemos expositores desenvolvidos especialmente 
para nossos produtos, facilitando a disposição nas lo-
jas e garantindo uma apresentação atrativa. Além disso, 

disponibilizamos guias de exposição detalhados para 
auxiliar nossos lojistas a criar um ambiente de compra 
mais envolvente e efi ciente”, fi naliza Muniz.

COZIMAX
Alberto Rainho, Coordenador de Marketing da Cozi-

max, destaca que a base do modelo de negócio da em-
presa é a distribuição dos produtos através de revendas 
no varejo de materiais de construção.

“Destacamos os nossos lançamentos de 2024 em 
armários para banheiro. Foram 8 lançamentos ao todo, 
tanto em aço quanto em madeira, com diversidade de 
opções de estética, estilos e valores para composição de 
um mix completo nas lojas. São eles:  Aço: Jambo, Caqui 
e Baru; Madeira: Sakura, Petúnia, Cosmos, Tulipa e Ca-
momila. Nossos diferenciais são dobradiças com pistões 
a gás que permitem o fechamento suave das portas e 
corrediças, que deslizam silenciosamente e amortecem 
o impacto do fechamento das gavetas. Nosso destaque 
para os modelos fabricados em aço eletrogalvanizado é, 
certamente, a exclusividade da matéria-prima, que ofere-
ce maior resistência e durabilidade e nos permite ofere-
cer 5 anos de garantia”, informa Alberto.

Recomendações aos lojistas: “Além de apontar nos-
sos diferenciais estéticos como puxadores metalizados, 
portas em madeira ripada e tampos com vidro, é muito 
importante apontar, também, nossos diferenciais técni-
cos, que tornam nossos produtos, além de bonitos, dura-
douros e funcionais. No aço, sempre reforçar o diferencial 
de um produto com qualidade e durabilidade superior; 
além de sua praticidade, pois pode ser molhado e, claro, 
sempre lembrar da garantia exclusiva de 5 anos”. 

DECA
A marca Deca, de louças 

e metais, oferece soluções 
completas para banheiros e 
cozinhas, desde a categoria 
de básicos até acabamentos, 
como bacias, cubas, chuvei-
ros, torneiras, misturadores, 
monocomandos e acessórios. 

Diniz Simões, Gerente de 
Marketing e Produtos Deca, 
explica que a empresa tra-
balha com diversidade de 

ESPECIAL BANHEIROS
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canais de vendas, com capilaridade que abrange desde 
pequenas revendas até grande home centers, além de 
uma ampla rede de assistência técnica que garante a 
melhor entrega de qualidade aos nossos consumidores.

“Além disso, a Deca conta com o DEXperience, 
plataforma de relacionamento com arquitetos e espe-
cifi cadores da Dexco, empresa da qual faz parte. Nesse 
programa, esse público tem acesso a diversas possibi-
lidades de solução para composição de projetos, além 
de benefícios, reconhecimento e apoio exclusivo das 
grandes marcas do setor de reforma e decoração”, diz.

A Linha de Chuveiros Flex é um dos destaques da 
Deca, como destaca Diniz: “A partir de pesquisa, en-
tendemos que, no ritual do banho, existem diferentes 
rotinas de acordo com cada estilo de vida. A partir des-
sa necessidade, combinamos versatilidade com fun-
ções especiais para atender às diversas experiências 
de banho, trazendo uma linha completa com diferentes 
modelos, tamanhos, aplicações e acabamentos.  Assim, 
uma das linhas Deca de destaque em vendas amplia sua 
variedade de uso e aplicações com novos atributos de 
design e performance. Pensados para atender às mais 
variadas rotinas que demandam diferentes tipos de ba-
nho, a nova geração de chuveiros Flex combina versatili-
dade com funções especiais, diversidade de aplicações, 
formatos, tamanhos e cores para promover novas vivên-
cias de autocuidado”.  

A linha Flex conta com diferenciais exclusivos, como 
a ducha manual com espalhador super amplo e dois ti-
pos de jatos, trazendo uma experiência completa para 
seu banho: jato intenso com efeito massageador, ou ja-
to névoa para mais relaxamento e auxílio nos rituais de 
autocuidado. 

Toda a linha está disponível no acabamento cromado 
e nas cores Black Matte e Summer Gold, parte do portfó-
lio D.Coat - tecnologia exclusiva Deca que oferece cores 
de alta performance aos metais - com maior durabilidade 
e resistência a corrosão, e presentes na versão Flex Max. 
Como opcional, as duchas manuais Flex podem ser ins-
taladas em barras deslizantes Deca You para maior liber-
dade na regulagem de altura, nas mesmas cores da linha, 
além das versões em Dark Antracite e Inox.

Recomendações aos lojistas: “A principal ferramenta 
para apoiar o PDV é a exposição, pois o produto expos-
to gera impacto no consumidor e interesse de compra. 
Além disso, também trabalhamos com material promo-

cional que complementa a exposição e a divulgação 
dos benefícios, funcionalidades e linha completa”. 

DOCOL
Sabrina Hoffmann, Ge-

rente de Marketing de Ati-
vação e Merchandising, 
explica que a Docol trabalha 
com revendas de peque-
no, médio e grande porte. 
“Desde varejos pequenos, 
até grandes home centers. 
Temos produtos que são, 
exclusivamente, vendidos 
em boutiques.

Não vendemos direta-
mente para os profi ssionais, 
os consumidores compram 
em lojas parceiras (clientes). 
Na Docol, existem várias 
frentes de relacionamento com os profi ssionais. Temos 
a equipe de especifi cação técnica, equipe que apoia e 
se relaciona com esses profi ssionais com o foco de es-
pecifi car Docol em novos projetos e aumentar a parceria 
dos profi ssionais com a marca. O programa de fi delida-
de Viva Docol, também, é uma iniciativa para criar uma 
aproximação com designers e arquitetos. No programa, 
eles acumulam pontos para resgate de licenças de sof-
twares, cursos, produtos e experiências, como visitas à 
fábrica de metais e inox em Joinville e as viagens espe-
ciais do ciclo 2024, Amazônia e Bali.  Além disso, rea-
lizamos ações e campanhas em parceria com clientes, 
para imersão de profi ssionais na fábrica, em Joinville/SC 
e na Casa Docol, nosso espaço conceito localizado na 
Alameda Gabriel, em São Paulo, que recebe workshops 
e realiza visitas guiadas para maior conhecimento sobre 
nossas soluções”. 

Recomendações aos lojistas: “Cada canal de venda 
deve ter uma comunicação adequada ao seu público. 
Lojas boutique, por exemplo, devem ter o mínimo pos-
sível de materiais e estoque, focando em fomentar pro-
dutos de alto valor agregado e ambientações. 

Em home centers, revendas médias e grandes, a 
Docol recomenda que estejam organizados e posicio-
nados de forma estratégica para melhor visualização do 
consumidor e fácil acesso. Caso a loja conte com espa-
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ço para pontos extras, fazer cestas promocionais para 
impulsionar as vendas de determinado produto que 
está em oferta. Importante utilizar uma comunicação vi-
sual atrativa para chamar mais atenção, como cartazes.  

Em lojas menores, o ideal é expor materiais de apoio 
em balcões, vitrines e aéreos, tendo em vista que o con-
sumidor precisa identifi car, já na entrada, com quais 
marcas a loja trabalha. 

Os materiais de apoio para fomentar atributos deve-
rão ser instalados próximos ao produto, evidenciando a 
Garantia Toda Vida, um diferencial oferecido pela Docol 
para metais e louças sanitárias em instalações residen-
ciais. Para fi nalizar, o ambiente e o atendimento são o 
que compõem a experiência do cliente. Quanto mais 
organizados estão os produtos, melhor para a identifi -
cação e a fácil localização deles. Além disso, um am-
biente organizado é agradável, maximiza o uso efi ciente 
do espaço disponível e evita que produtos fi quem es-
condidos ou danifi cados”, diz Sabrina.

DUDA
Tiago Thurler, Ge-

rente Nacional de Ven-
das da Duda, destaca o 
Chuveiro 9” Cromado 
e o Kit Mônaco Preto/
Cromado. E fala de 
seus diferenciais: “O 
Chuveiro frio 9” cro-
mado apresenta aca-
bamento cromado e 
parafusos em aço inox 
304 que não oxidam. 
Seu design é inovador e 
bem futurista. O Kit, em 
abs com acabamento 
em preto e cromado, 

dispõe de papeleira e saboneteira em resina técnica, que 
proporciona muito mais resistência. A saboneteira possui 
cinco furos, para melhor escoamento da água”. 

 Recomendações aos lojistas: “Os Kits podem ser ex-
postos em “ilhas”, empilhando-se uns sobre os outros 
para chamar a atenção do consumidor fi nal. Ou direta-
mente nas prateleiras das gôndolas. O chuveiro pode 
ser instalado em uma “parede”, ou pendurado em gan-
cheiras nas gôndolas”.

FAME
Cláudio Habir, Di-

retor da Fame, des-
taca o lançamento da 
Linha de Chuveiros 
Intense: “Esse Lança-
mento é para todos 
os segmentos, mas 
nossos produtos são 
direcionados aos lo-
jistas, revendedores e 
distribuidores, assim, 
todos, tanto profi s-
sionais do segmento 
quanto consumidores, terão acesso a compra e uso. Os 
Chuveiros Elétricos INTENSE trazem design, praticida-
de, inovação, efi ciência e economia, tudo isso para pro-
porcionar bem-estar. São oferecidos em três opções de 
cores: White, Black e Khrome”. 

E elenca os diferenciais:
• design inovador;
• 3 cores disponíveis: White, Khrome e Black;
• ducha eletrônica (controle gradual de 

temperatura);
• banho na temperatura ideal: haste de comando 

ao alcance das mãos;
• disponível para tensão 220 V~, com potências de 

6500 W ou 7800 W e, para tensão 127 V~, com 
potência de 5400 W;

• grande espalhador: maior área de banho;
• desviador inteligente - válvula desviadora para 

uso do chuveirinho Quick (desvio automático 
em 100% do fl uxo de água do chuveiro para o 
chuveirinho);

• compatível com aquecimento solar e a gás;
• regulador de inclinação;
• instalação com engate rápido: proporciona 

facilidade na instalação, em poucos passos a 
ducha é instalada ou removida;

• troca fácil da resistência, de vida longa e alta 
durabilidade;

• compatível com disjuntor / interruptor DR.
Recomendações aos lojistas: “Explicar o design mo-

derno e todos os diferenciais de que se necessita para 
uso e prática instalação com a qualidade de mais de 80 
anos da Fame”. 

15



16

GRUPO KRONA
O Presidente do Grupo Krona, Fernando Olivei-

ra, destaca que “o Grupo Krona tem, entre seus dife-
renciais, justamente o relacionamento com lojistas, 
distribuidores e profi ssionais que atuam no setor de 
construção. Seja em eventos ou em atividades na pró-
pria empresa, mostramos a excelência e a ótima relação 
custo-benefício das marcas do Grupo, premiadas e re-
conhecidas pelo mercado.  

Diretora Comercial e Marketing da Linear, empresa 
do Grupo Krona, Regina Sardanha explica que, cada vez 
mais, o banheiro é um ambiente que ganha destaque 
em vários tipos de projetos. Este ano, o Grupo Krona 
aposta em um aumento do mix da marca Elleve e traz 
ao portfólio produtos que vão além dos ralos: trata-se 
da papeleira organizadora e do nicho embutido, como 
forma de oferecer novas possibilidades de organização 
aliada à decoração nesses espaços. Ainda na marca Elle-
ve, o ralo Touch é a novidade desta temporada – com 
uma tecnologia inovadora para o escoamento, com alta 
funcionalidade agregada e garantia de segurança em 
saúde. A marca Novii, por sua vez, além dos ralos linea-
res que são destaques de venda, traz às prateleiras, nes-
te mês de agosto, a grelha Abre e Fecha, um modelo 
versátil, que dispensa obras. Por fi m, a marca Top-Max 
também disponibiliza, em agosto, as grelhas Top-Max, 
nos tamanhos 10 cm x 10 cm e 15 cm x 15 cm – e, com-
pletando os lançamentos do ano, apresenta o ralo Qua-
drado 2 em 1, com duas possibilidades de acabamento 
em uma mesma peça, Ralos Lineares e Quadrados da 
collab com a Novii e os ralos e caixas sifonadas de es-
goto, do portfólio Krona”.

Regina Sardanha acrescenta que as “marcas Elleve, 
Novii e Top-Max têm a preocupação constante de agre-
gar tecnologia, inovação e diferenciais de design nos 
seus produtos, sempre priorizando a funcionalidade, 
a segurança e a durabilidade das soluções. Com uma 
equipe de desenvolvedores aptos a estudar as neces-
sidades do mercado, tendo as impressões repassadas 
pelos pontos de venda e a opinião do consumidor fi -
nal entre os parâmetros de avaliação, as marcas inje-
tam, anualmente, novas possibilidades nas prateleiras 
do país, resolvendo as dores que as transformações de 
comportamento provocam no cliente fi nal”.  

Recomendações aos lojistas: “A busca pela excelên-
cia no Grupo Krona é uma meta em todos os nossos 

setores. O relacionamento diferenciado com os clientes 
faz parte dessa estratégia, com total apoio para con-
quistarem os melhores resultados. Realizamos um in-
tenso trabalho de orientação, com muitos treinamentos 
e ótimos argumentos de venda, pois nossos produtos, 
além da alta qualidade, são adaptáveis a qualquer obra 
e projeto. Montamos a exposição dos produtos em PDV 
de forma mais atrativa, diferente dos padrões do merca-
do. E todos ganham com isso. Os lojistas crescem jun-
to com a gente e o consumidor fi nal fi ca satisfeito”, diz 
Fernando Oliveira. 

ICASA
 “Nossos lançamentos são direcionados a todos 

os nichos de mercado, inclusive com canal de vendas 
destinado, exclusivamente, às construtoras. Nas reven-
das e lojas especializadas, montamos expositores e 
destinamos profi ssionais capacitados para ministrarem 
palestras sobre os principais pontos de cada produto 
sob o aspecto de fabricação, utilidade, venda e pós-
-venda. Direcionamos nossas redes sociais para todos 
os públicos, mas estamos melhorando nossa comuni-
cação dirigida a arquitetos, decoradores e demais de-
signers”, diz Luiz Cláudio Calegari, Gerente Nacional 
de Vendas da Icasa.

E adianta que, neste segundo semestre de 2024, 
serão lançadas as linhas ASTI, BARI e quatro Cubas de 
Apoio. 

Calegari informa que “as linhas ASTI e BARI são 
produzidas fora do Brasil, com parceiro de longa data 
e especialista na produção de louça sanitária de alto 
padrão. As quatro Cubas de Apoio são modernas com 
bordas fi nas, design clean e apresentam um acabamen-
to em louça para a válvula de escoamento. Dessa forma, 
poderemos atender tanto aos projetistas quanto aos di-
versos segmentos do mercado nacional”.

Recomendações aos lojistas: “A padronização dos 
espaços de exposição nas lojas constitui um apelo vi-
sual muito importante, o produto bem exposto se auto 
vende”.

KOMECO
A Komeco atua no mercado de aquecimento de 

água há mais de 30 anos. Fernando Ribeiro Castellan, 
Gerente de Marketing da Komeco, ressalta o posicio-
namento da empresa: “Nosso negócio é fornecer uma 
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solução de um banho quente, confortável e confi ável a 
todos os consumidores. Qualidade, tecnologia, inova-
ção e conforto são as palavras que conduzem a atuação 
da Komeco. Para atender à necessidade do consumidor 
entendemos que os arquitetos, decoradores, engenhei-
ros, projetistas e designers têm papel fundamental no 
processo de decisão de compra. Por isso, a Komeco 
investe na relação com esses profi ssionais através das 
revendas parceiras, assistências e lojas especializadas”.

E complementa: “O que sempre norteou nosso tra-
balho foi a busca pela excelência na qualidade dos pro-
dutos e no atendimento aos diferentes tipos de clientes. 
O pioneirismo da Komeco no mercado nos colocou na 
vanguarda e sempre atuamos com a premissa de entre-
gar para as revendas e lojas especializadas as melhores 
soluções em termos de produto e atendimento, e para 
o cliente fi nal isso não é diferente. Alcançamos o con-
sumidor fi nal sempre através da compreensão de suas 
necessidades e nos propomos a entregar o máximo 
conforto, altíssima efi ciência e comodidade”.

A Komeco preocupa-se em desenvolver produtos 
sempre com recursos tecnológicos de ponta para ofere-
cer para o consumidor fi nal uma solução de alta efi ciên-
cia e máximo conforto, de acordo com as necessidades 
do cliente e de seu poder aquisitivo.

“Entendemos que o design faz parte do contexto de 
conforto para o cliente, tanto na usabilidade do produto 
e suas funcionalidades quanto no conforto estético que 
o produto acabado e instalado proporciona a um am-
biente. Cada vez mais investimos nestes dois aspectos, 
tecnologia e design, além da indispensável qualidade 
técnica. Sabemos que essas características é que trazem 
a confi ança dos lojistas e consumidores para a marca. 
Não poupamos esforços em atender bem nosso públi-
co e em superar as expectativas. Ou seja, a qualidade 
excelente é o mínimo que podemos entregar. A tecno-
logia e o design são atributos que não podem faltar à 
nossa gama de produtos. A Komeco desponta no mer-
cado pelo seu inconformismo, em fazer cada vez melhor 
e entregar para todos mais do que o esperado”, explica 
Fernando. 

Recomendações aos lojistas: “Para atender à ne-
cessidade do consumidor, o revendedor precisa inves-
tir na capacitação de seu time de vendas e na correta 
exposição dos produtos em pontos de venda, além de, 

mais do que nunca, investir, também, na oferta de so-
luções através dos meios digitais, que é uma realidade 
irreversível. Os revendedores mais atentos ao mercado 
e às demandas do consumidor já sabem que mais do 
que entender sobre as características dos produtos, é 
importantíssimo compreender as necessidades de cada 
consumidor. Portanto, saber ouvir, traduzir as motiva-
ções de compra dos clientes fi nais e, de fato, oferecer 
o produto que atenda à necessidade do consumidor é 
fundamental.  O relacionamento com os lojistas é parte 
fundamental no entendimento da demanda do merca-
do e para a entrega de soluções que não apenas façam 
sentido para este atendimento, mas para superar as ex-
pectativas na entrega 
fi nal”.

LORENZETTI
Paulo Galina, Ge-

rente de Marketing da 
Lorenzetti, explica que 
a empresa colabora 
com revendas e lojas 
autorizadas, incluin-
do magazines, home 
centers, atacados e 
varejos. “Esse trabalho 
é crucial para garantir 
a ampla distribuição 
da marca nas lojas de 
materiais de constru-
ção, que, hoje, repre-
sentam nosso principal 
canal de vendas, especialmente para algumas categorias 
de produtos, devido às suas características específi cas. 
Graças à efi ciência desse processo de distribuição, a 
Lorenzetti está presente em milhares de lojas de ma-
teriais de construção em todas as regiões do Brasil. A 
Lorenzetti também investe no canal de especifi cado-
res. Há anos, participamos da Expo Revestir, a principal 
feira para arquitetos e decoradores da América Latina. 
Nessa exposição, apresentamos, anualmente, uma va-
riedade de lançamentos, destacando uma coleção ins-
piradora com design contemporâneo e acabamentos 
versáteis”, diz.

E destaca os diferenciais tecnológicos ou de design 
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dos produtos: “Elegantes e minimalistas, as torneiras 
Loren Like são autênticas e unem com perfeição formas 
retas e curvas, dando origem a um design exclusivo e 
marcante. O acionamento em formato de haste slim 
também confere personalidade à peça”. 

Recomendações aos lojistas: “A Lorenzetti sempre 
valorizou a exposição dos produtos no PDV. Trata-se de 
uma ação estratégica importante, pois sempre contribui 
para impulsionar o giro de vendas. Para auxiliar os reven-
dedores, a Lorenzetti oferece treinamentos constantes 
para que estejam preparados a atender, com qualidade, 
o consumidor, esclarecendo dúvidas e apresentando a 
melhor solução para cada necessidade. A empresa dis-
ponibiliza, também, displays com os principais modelos 
comercializados e projetos personalizados. Todos os 
produtos acompanham, ainda, manual ilustrativo e in-
formativo, direcionando a instalação adequada”. 

MM GABINETES
Paulo Henrique Ferrasales, Gerente Comercial, ex-

plica que “a MM Gabinetes atende o varejo da constru-
ção civil através dos nossos representantes comerciais, 
desempenhando uma atuação ativa, presente e parti-
cipativa junto aos lojistas revendedores, dos quais boa 
parte conta, também, com o trabalho profissional de 
arquitetos e decoradores. Temos um cuidado especial 
em manter o relacionamento alinhado com o vendedor/
balconista, fornecendo informações técnicas dos pro-
dutos e treinamentos, realizando campanhas de incen-
tivo de vendas, de forma que, esse profissional esteja 
seguro, motivado e convicto da qualidade dos produtos 
da marca MM Gabinetes. Em 2023, ampliamos nosso 
mix com 6 novos modelos de gabinetes sendo três para 
linha de cozinha e três para linha de banheiro, estamos 
constantemente atentos às mudanças do mercado e os 
desejos dos consumidores. Acreditamos que materiais 
diferenciados e design são a essência de um móvel, 
dessa forma temos agregado valor aos nossos produtos 
com acessórios diferenciados, bom gosto e funcionali-
dade na composição do produto”.

https://www.saoromao.com.br/
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Recomendações aos lojistas: “A MM Gabinetes con-
ta com um amplo portfólio, nossa linha de toucadores 
para banheiro vai ao encontro dos gostos dos consu-
midores brasileiros, são modelos com design modernos 
e acabamento impecável, ótima qualidade e excelente 
giro de vendas. Você, lojista que tem o desejo de trans-
formar a sua loja, potencializar suas vendas, com produ-
tos inovadores e exposições diferenciadas, conte com 
a parceria e a expertise da MM Gabinetes. Podemos, 
juntos, construir uma excelente parceria de sucesso”.  

RINNAI
Leonardo Abreu, Gerente Comercial e Marketing 

da Rinnai, explica como a empresa trabalha com os 
diversos segmentos varejistas: “Todos os públicos são 
trabalhados, mas cada um sob um aspecto. Com os 
revendedores, é trabalhado o aspecto comercial, por-
que, com eles, que o consumidor vai efetivamente fazer 
a aquisição dos produtos. Com arquitetos e, também, 
o público projetista/construtor trabalhamos as caracte-
rísticas técnicas do produto, como elas impactam nos
cálculos de dimensionamento, infraestrutura etc. para
assegurar a correta aplicação”.

 Acrescenta que a escolha do modelo de ducha para 
utilizar com seu aquecedor a gás ou termossolar pode 
ser tão importante para o seu conforto quanto a escolha 
dos aparelhos. Indo além de uma simples opção estéti-
ca, os diferentes modelos de ducha podem ter perfor-
mance diferente em termos de vazão de água, o que 
pode ter um impacto signifi cativo no banho.

 Recomendações aos lojistas: “Cada modelo de du-
cha tem as suas características em termos de vazão de 
água, que ainda tem infl uência da utilização ou não do 
redutor de vazão. Sendo assim, no ponto de venda de-
vem estar disponibilizadas as informações de vazão de 
cada modelo (que são disponibilizadas na parte de trás 
da embalagem no caso das duchas Rinnai), pois isso po-
de impactar na escolha de qual aquecedor a gás ou no 
tamanho de um reservatório térmico utilizado com gás 
ou solar para o fornecimento de água quente”.

ROCA
A Roca Brasil trabalha com o segmento de produtos 

para banheiros por meio de uma ampla rede de pontos 
de vendas, além de parcerias com arquitetos e decora-

dores. “Além disso, o Roca São Paulo Gallery é um exem-
plo marcante do nosso compromisso com a inovação e 
o design. Neste espaço, profi ssionais e clientes podem
conhecer de perto nossas soluções de alta qualidade e
se inspirar em novas possibilidades de design. O Gallery
fortalece a nossa presença no mercado, servindo como
um centro de experiências que promove a criatividade e
a excelência em projetos de banheiros”, diz Aline Pereira, 
Gerente de Marketing e Branding da Roca Brasil.

Aline explica alguns diferenciais dos produtos: Bacia 
Sanitária Square. Com formas retas e desenho clean, a 
bacia sanitária da Coleção Square alia a alta performan-
ce com a excelência e a versatilidade do design em um 
só produto. Com uma descarga 4 vezes mais efi ciente, 
torna-se uma bacia sanitária com menor risco de entupi-
mento. Além disso, o vaso sanitário Square tem design 
moderno: sifão oculto, paredes externas lisas e linhas re-
tas, formando ângulos precisos, asseguram que a peça 
se integre perfeitamente a qualquer estilo de banheiro. 

O sifão oculto é um diferencial importante, pois, além 
de aprimorar a estética da peça, facilita a limpeza e a ma-
nutenção, eliminando a existência de cantos difíceis de 
alcançar. A bacia sanitária é vendida em formato de kit 
completo, tornando a instalação um processo simples, 
sem complicações e livrando o morador da necessidade 
de comprar peças que foram esquecidas no momento 
fi nal da instalação. 

CELITE
Linha Design: Cuba de apoio D4 Design: com um 

desenho ousado, leve e versátil, a cuba de apoio redon-
da D4 é a escolha certa para quem deseja evidenciar 
o bom design para o banheiro. Com bordas fi nas, 30%
mais resistentes e 40% mais leves cubas que as conven-
cionais, a cuba D4 agrega sutileza, elegância e charme
ao décor do banheiro e pode ser embutida na bancada
ou deixada aparente.

Cuba de apoio D5 Design: com um design inovador, 
ousado e leve, a cuba D5 evoca a naturalidade das for-
mas orgânicas em função de sua forma oval. Com tam-
po de válvula em louça, a cuba concede um design leve 
e harmônico ao olhar para o interior da cuba. A tampa 
ajuda, ainda, a proteger a perda de pequenos itens, co-
mo brincos e anéis, sem comprometer o escoamento 
da água. Outro destaque é a garantia de fábrica. A mar-
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ca oferece 10 anos de cobertura tanto no acabamen-
to quanto no mecanismo, tornando-se a garantia mais 
completa do mercado brasileiro. 

Recomendações aos lojistas: “Para alavancar as ven-
das de louças e metais sanitários no ponto de venda, 
é essencial que os revendedores estejam capacitados 
para apresentar os nossos produtos respondendo a 
dúvidas e fornecendo orientação personalizada para 
criar uma experiência de compra mais envolvente e au-
mentar a confi ança do cliente na escolha dos produtos. 
Além disso, reforçamos aos revendedores que criem um 
ambiente que destaque a qualidade e a funcionalidade 
dos produtos, com comunicações bem-posicionadas 
para ajudar numa visita não assistida por um vendedor. 
Recomenda-se organizar os itens nos displays conforme 
a estratégia de mix e, sempre que possível, realizar cross 
de produtos, expondo assentos sanitários, mecanismos 
de descarga, anéis de vedação, ou seja, produtos com-
plementares aos que estão expostos. Por fi m, a limpeza 
e a iluminação do PDV devem ser cuidadas para realçar 
o design e os acabamentos dos produtos”.

ROCO
Anderson Rosa, Diretor Comer-

cial da Indústria Roco, informa que 
a atuação da empresa é “ampla no 
mercado de instalações hidráulicas 
e de gás, fornecendo produtos de 
alta qualidade por meio de uma 
rede de revendedores, atacadistas 
e instaladores. Nosso foco princi-
pal é garantir que nossos produtos 
cheguem ao cliente fi nal através 
de parcerias estratégicas com es-
ses profi ssionais, que entendem a 
importância de oferecer soluções 
inovadoras e confi áveis para insta-
lações e reparos”.

Recomendações aos lojistas: 
“Recomendamos aos revendedo-

res que destaquem os principais diferenciais tecnológi-
cos e de design dos nossos produtos em seus pontos 
de venda. É essencial criar displays atrativos, que de-
monstrem a funcionalidade dos itens, como a economia 
de água proporcionada pelo Mecanismo Completo pa-

ra Caixa Acoplada ou a facilidade de instalação do Kit 
Reparo 10 em 1. Oferecemos materiais de PDV aos nos-
sos clientes. Outro ponto crucial é treinar a equipe de 
vendas para explicar os benefícios dos produtos, espe-
cialmente aqueles relacionados à economia de recursos 
e à durabilidade. A utilização de material visual, como 
vídeos demonstrativos e folhetos informativos, também 
pode ser uma excelente estratégia para chamar a aten-
ção dos consumidores e facilitar a decisão de compra”.

SINTEX
Enio Bernardes, Diretor 

da Sintex, indústria de chu-
veiros e torneiras, destaca 
que a empresa tem mais de 
80 anos de história. “Nos-
sos produtos podem ser 
encontrados em diversas 
lojas físicas por todo o Bra-
sil, através de distribuidores 
e atacadistas, que possuem 
um papel importante no 
nosso negócio. Nossos par-
ceiros nos auxiliam a pulve-
rizar nossos produtos em diversos territórios”. 

E fala dos diferenciais dos produtos: “De forma ge-
ral, muitos de nossos produtos são versáteis por esta-
rem disponíveis em mais de um formato ou com mais 
de uma possibilidade de instalação, atendendo às ne-
cessidades dos clientes, a exemplo das prateleiras de 
vidro e da ducha higiênica. Já os espelhos Athena e 
Gaia surpreendem por trazer um formato irregular no 
design, incomum na maioria dos espelhos, que cos-
tumam ser simétricos. O formato orgânico e inovador 
agrega modernidade à composição do banheiro, em 
especial no modelo Athena, que vem com um sistema 
de iluminação LED integrado, tornando esse espaço 
ainda mais marcante”.

Recomendações aos lojistas: “A parte de exibição 
do produto sem dúvidas é importante no ponto de ven-
da físico. Os produtos precisam estar à vista do cliente, 
preferencialmente com amostras desembaladas para 
que o comprador possa analisá-lo da melhor forma. As 
informações disponíveis devem estar claras, com desta-
que para funcionalidades como economia de água ou 
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energia, presente em vários de nossos produtos. Essas 
informações são relevantes para o cliente decidir qual 
produto possui a melhor relação custo-benefício. Na 
parte do atendimento, é essencial que a equipe de ven-
das esteja bem-informada sobre os produtos e possa 
responder a dúvidas técnicas dos clientes”.

STEEL DESIGN
A empresa Steel Design trabalha há 20 anos com 

acessórios para banheiros com revendas e distribuido-
res, sempre com mix de opções de acessórios para orga-
nização dos banheiros para diversos tipos de públicos. 
“Nosso mais recente lançamento é a linha de ventosas 
com acionamento rotativo de alto poder de sucção, tra-
zendo praticidade na instalação podendo ser efetuado 
pelo próprio consumidor sem o uso de ferramentas ou 
furadeiras e trazendo 
inúmeras vantagens 
como ser utilizado em 
imóveis alugados, e 
serem removidos ou 
substituídos de local 
sem deixar marcas/fu-
ros no revestimento”, 
informa Idenilson Bar-
ros, Diretor da Steel 
Design.

A linha de ventosa 
é produzida em aço 
piatina cromado ou 
com pintura eletros-
tática na cor preto fosco e, a base robusta em plástico 
de engenharia com borracha espessa de alto poder de 
sucção. Os produtos se diferenciam dos concorrentes 
devido o sistema de vácuo ser efetuado com o giro do 
acabamento e usar uma borracha especial.

A embalagem é apropriada para autosserviço, com 
os produtos expostos em embalagem explicativa, mas 
é ideal o vendedor/balconista demonstrar a aplicação 
do produto e em quais superfícies podem ser utilizadas.

TRAMONTINA
Felipe P. Lazzari, Diretor da Tramontina, dá ênfase à 

versatilidade e ao design sofi sticado das lixeiras Tramon-
tina, que permitem que elas se integrem, harmoniosa-

mente, a diferentes estilos de ambientação, seja em 
lavabos ou banheiros.

“Um dos modelos de maior destaque é o Luz Slim 
com suporte de papel higiênico, por ser a solução ideal 
para espaços reduzidos. Com suporte para papel hi-
giênico acoplado diretamente na lixeira, dispensa a 
necessidade de furar a parede, oferecendo praticidade 
e elegância. Fabricada em aço inox com 0,8 mm de es-
pessura, a Luz Slim possui dimensões compactas, com 
apenas 13,5 cm de largura, 52 cm de altura e 21 cm de 
profundidade”. 

E destaca os diferenciais: “Um dos principais dife-
renciais está na variedade de formatos e tamanhos. A 
diversidade de formatos das lixeiras inclui modelos 
quadrados, retangulares e cilíndricos. Essa variedade 
permite que os produtos se adequem perfeitamente a 
qualquer espaço, desde lavabos compactos até banhei-
ros amplos.  Esses modelos de lixeira se integram facil-
mente em projetos de decoração, oferecendo soluções 
estéticas e funcionais para ambientes sofi sticados. Além 
disso, contamos com diversos tipos de acabamento, 
como inox, gold, rose, black matte, gold matte e rose 
matte. Essas escolhas oferecem elegância e moderni-
dade, permitindo que as lixeiras sejam tanto funcionais 
quanto decorativas. Também contam com puxadores 
slim, muito discretos. Outro aspecto importante está na 
funcionalidade, com diferentes estilos, inclusive de tam-
pas, móveis ou pivotantes, essas lixeiras proporcionam 
praticidade no dia a dia, além do sistema de apoio para 
base anti deslizante, que garante estabilidade e segu-
rança. Destaque, também, para o aramado interno, que 
facilita a fi xação do saco de lixo”.

Recomendações aos lojistas: “Para destacar as lixei-
ras Tramontina no ponto de venda, sugere-se criar uma 
exposição em parede com diferentes níveis, apresen-
tando todos os modelos e acabamentos disponíveis. 
Outra estratégia efi caz é posicioná-las em pequenos 
expositores no centro da loja, também em diversos ní-
veis, facilitando a visualização e o acesso aos produtos. 
Além disso, uma ótima opção é ambientá-las ao lado 
das bacias e outros itens de banheiro, criando uma si-
mulação realista, o que ajuda o cliente a visualizar o 
produto em uso. Importante atentar-se em apresentar 
diferentes modelos e cores para promover a variação de 
estilos disponíveis”.



https://www.marluvas.com.br/


https://www.marluvas.com.br/


O assento 
amofadado 3 em 
1 é o primeiro no 
mercado a oferecer 
três funcionalidades 
essenciais para 
uma experiência 
superior no banheiro: 
conforto, praticidade 
e silêncio. 
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• SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM •
A J RORATO
O Kit Paris é composto por: armário em MDP BP amadeirado. Oferece 
durabilidade e beleza, com cores que seguem as tendências de decoração. Portas 
com destaque: as portas do armário têm um design especial, que complementa 
o conjunto. Tampo e cuba de sobrepor: modernas e imponentes, essas peças são 
o destaque funcional e estético do kit. Espelheira redonda: um complemento de 
design que agrega um toque sofi sticado ao ambiente.

AMANCO WAVIN
As grelhas e ralos lineares Amanco Wavin favorecem a drenagem do piso no qual 
estão instaladas, servindo de conexão entre a superfície e o sistema de esgoto ou 
drenagem. Com design sofi sticado, essa é uma boa opção decorativa e moderna, 
com características que permitem uma instalação mais discreta nos ambientes.
Para a condução de água fria e quente, temos soluções como as linhas de 
produtos PEX, PPR e Super CPVC Flowguard, que divergem entre os tipos de 
obra e aplicação. Com tubos rígidos ou fl exíveis, eles podem reduzir o tempo 
de instalação e melhoram a efi ciência do sistema, podendo, também, variar 
temperaturas de 20 a 80 ºC dependendo do que for melhor para sua obra.

O armário plástico versátil é ideal para otimizar e organizar 
qualquer ambiente com estilo e efi ciência. Disponível em 
diversos tamanhos, ele se adapta a diferentes espaços, 
oferecendo fl exibilidade na organização. Suas portas com 
espelho em toda a superfície proporcionam praticidade e 
ampliam a percepção de espaço no ambiente, com traços 
retos e acabamento sofi sticado, o armário é funcional 
e vem montado, permitindo uma instalação fácil, seja 
embutida ou sobreposta à parede.

O adaptador 
para ralos e 

porta-grelhas é 
uma inovação da 

Astra que transforma 
ralos comuns em ralos sifonados, 
evitando a necessidade de obras 
e prevenindo a entrada de odores 
desagradáveis. Compatível com ralos de 
10 cm e porta-grelhas tanto redondos 
quanto quadrados, essa solução prática 
e efi ciente garante mais conforto e 
higiene em qualquer ambiente.

ASTRA/JAPI



https://www.sherwin.com.br/produto/xadrez-tinta-acrilica/
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COZIMAX
Jambo: elegância e resistência defi nem o 
banheiro Jambo, que conta com tampo de vidro 
temperado que acompanha a cor do produto e 
puxadores em alumínio dourados, tornando o 
modelo ideal para quem busca sofi sticação. 

Camomila: o Kit para banheiro Camomila 
conta com porta com acabamento 
ripado, prateleira e gavetas internas, 
lavatório e espelheira com armarinho, 
sendo a escolha ideal para quem busca 
organização e modernidade.

Tulipa: mais uma opção em madeira, 
com portas que trazem a tendência do 
acabamento ripado, o banheiro Tulipa 
apresenta praticidade e organização 
através de sua prateleira interna e 
organizador em aço, além da qualidade 
e acabamento duradouro através do 
tampo em vidro temperado.

Cosmos: com nichos laterais disponíveis 
em ambos os lados, lavatório em 
mármore sintético e puxadores em aço, 
o banheiro Cosmos oferece design 
exclusivo e minimalista garantindo 
funcionalidade e versatilidade.

Petúnia: o banheiro Petúnia combina o 
clássico e o moderno em um elegante 
estilo provençal. Sendo, também, 
ideal para espaços amplos, apresenta 
tampo em mármore travertino, frentes 
com recobrimento que garantem 
acabamento superior e puxadores em 
alumínio dourados.

Sakura: ideal para espaços amplos, 
o banheiro em madeira Sakura é a 
combinação perfeita de modernidade, 
com suas portas com acabamento 
ripado, e organização, contando com 
gavetas e uma prateleira interna. 

Baru: contando com detalhes como 
puxadores em couro sintético e nicho 
externo, o banheiro Baru oferece 
elegância e praticidade, além da 
qualidade garantida pelo tampo em 
vidro temperado. 

Caqui: prático e moderno, o banheiro Caqui se 
destaca pelo design minimalista, com lavatório em 

mármore sintético e porta-objetos que permite 
um melhor aproveitamento do espaço interno.
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DECA
Linha Chuveiros Flex. Uma das linhas Deca de maior 
destaque em vendas, amplia sua variedade de uso e 
aplicações com novos atributos de design e performance. 
Pensados para atender as mais variadas rotinas que 
demandam diferentes tipos de banho, a nova geração 
de chuveiros Flex combina versatilidade com funções 
especiais, diversidade de aplicações, formatos, tamanhos 
e cores para promover novas vivências 
de autocuidado. 

DOCOL
Torneira com alavanca Benefi t. A linha Benefi t propõe uma 
ruptura no mercado de produtos para acessibilidade, pois 

agrega valor estético aos mais variados projetos de banheiros 
e salas de banho para composições inspiradores e exclusivas, 

trazendo conforto e inclusão. A linha é composta por torneiras 
para lavatório, bica alto ou baixa e opção para parede ou 

mesa, banqueta e barras de apoio.

DUDA
Chuveiro frio 9” 
cromado. Ideal para 
áreas de lazer. Possui 
acabamento cromado e 
parafusos em aço inox 
304, que não se oxidam.

Kit Mônaco Preto/cromado. Produto com apelo visual muito bonito 
e com detalhes em cromado que realçam o produto. Produto ideal 
para combinar com o revestimento usado no banheiro.

Kit de acessórios de parede Trip 
3 peças. Composto pelas 3 peças 

de maior sucesso comercial nas 
consagradas linhas Trip e Hope: 
o cabide, a papeleira e o porta-
toalhas bastão. Para satisfação 

do consumidor, essa composição 
possui um preço mais atraente 

que os três acessórios comprados 
separadamente. 

O Chuveiro Technoshower possui alta tecnologia e foi 
desenvolvido para tornar o banho muito mais relaxante. A 
articulação oferece a possibilidade de movimentar a cabeça do 
chuveiro, tornando o banho mais confortável e prazeroso.



Krona em collab com Novii - Ralos: ralos 
lineares e quadrados, que aliam com um 

design inovador e acabamento de qualidade 
superior, os ralos lineares e quadrados Novii 

conferem um toque elegante e moderno a qualquer 
projeto de reforma ou construção. Soluções cuidadosamente 

projetadas para unir funcionalidade e estética, proporcionando uma 
drenagem efi ciente sem renunciar ao estilo.

ESPECIAL BANHEIROS

FAME
Os chuveiros elétricos INTENSE trazem design, praticidade, 
inovação, efi ciência e economia, tudo isto para proporcionar 
bem-estar, com três opções de cores, White, Black e Khrome. O 
novo conceito da Linha de Aquecimento está entre os principais 
diferenciais

Elleve – Papeleira organizadora produzida em aço inox 304 e 
disponível nas cores Black Matte e Inox (para harmonizar com outras 

peças do banheiro), a peça também terá a opção oculta – uma 
proposta singular, pouco 

conhecida no Brasil. 
Desenvolvida para ser 

embutida na parede, seu 
design com abas ajuda na 

aplicação e a tampa pode ter 
o acabamento que mais for 
conveniente para o cliente.

Elleve – Nicho embutido com 
a proposta de organizar itens 

indispensáveis ao ambiente, seja dentro do box ou fora dele, a peça 
estará disponível em dois tamanhos: 30 cm x 30 cm e 60 cm x 60 cm. 

Elleve – Ralo Touch: a tecnologia da peça lembra o Fecha Ralo, 
acessório exclusivo do Grupo Linear, que 
é acionado conforme o escoamento: com 
o peso da água, a tampa do ralo desce, 
possibilitando o fl uxo da água, e, assim que 
termina a passagem da água, a tampa volta, 
fechando a peça automaticamente. 

GRUPO KRONA
Krona - Caixas e Ralos Sifonados: a linha 

que inclui caixas sifonadas, ralos e grelhas 
complementa a instalação de sistemas prediais 

e condominiais, conectando pontos de coleta 
de fl uxo de água e de

esgoto. A linha de
caixas e ralos sifonados é

produzida com PVC e PEAD.

Novii – Grelha Abre e Fecha: com design chanfrado, que proporciona uma 
captação semioculta, a peça tem vazão diferenciada e sutil, integrando o 

ralo facilmente ao ambiente. A proposta se completa com o acionamento 
manual, garantindo praticidade na manutenção e higienização da grelha. A 

Grelha Abre e Fecha Novii é um produto que traz uma nova praticidade para 
o consumidor, além de ser uma peça que permite o famoso faça você mesmo, 

possibilitando, apenas, a substituição da grelha de um ralo já existente. 

Top-Max – Grelha Top-Max: 
disponível nos tamanhos 

10 cm x 10 cm e 15 cm x 
15 cm, a peça é de fácil 

instalação e compatível com 
caixas sifonadas de 100 mm e 

150 mm. O acabamento é cromado.

Top-Max – Ralo Quadrado 2 em 1: compacto 
e seguro para ser usado dentro do box ou fora 
dele, em lavação ou mesmo em sacadas, o Ralo 
Quadrado 2 em 1 tem duas possibilidades de 

acabamento: de um lado, 
fi ca a tampa em aço inox 
escovado e, de outro, o piso 
utilizado no revestimento 
do ambiente, tornando o 
ralo invisível. Disponível 
no tamanho de 15 cm, a 
peça tem base com altura 
reduzida, o que permite 
instalação sem cortes na laje. 



https://seloqualifio.org.br/lamesa


32

ICASA
A Linha ASTI reúne imponência e 
suavidade para deixar o ambiente 
mais elegante e exclusivo. O design 
retangular e suave tem ótima aceitação 

por parte de arquitetos, decoradores e 
o público consumidor. As cubas 

de apoio que serão lançadas neste segundo semestre 
acompanham perfeitamente esse design e produzem 
um ambiente fi no, elegante e moderno.

KOMECO
Linha Decor: uma linha de produtos de aquecedores a gás que entrega um 

refi namento estético ímpar. Os modelos de aquecedores da linha Decor 
possuem acabamento da tampa frontal em vidro temperado 

em três cores diferentes. O painel digital em touchscreen, 
wi-fi  integrado e função solar são características do produto 

que o diferenciam no mercado. Modelos disponíveis em 
16 e 21 litros de vazão, nas cores branca, preta e cinza, nas 

versões tanto para GLP quanto GN.

Linha Home: a Komeco lançou a nova linha home, que 
possui um design diferenciado, com painel touchscreen 

e nas opções de exaustão forçada e, também, com fl uxo 
balanceado. Os produtos de fl uxo balanceado estão 

disponíveis em vazões de 9 e de 21 litros. 

Produtos de Fluxo Balanceado: os produtos que 
dispõem do sistema de exaustão com fl uxo balanceado 
são ideais para ambientes confi nados. Ou seja, 
pequenos apartamentos, lofts, banheiros e lavanderias 
podem acomodar o equipamento de aquecimento 

de água a gás com segurança, 
confi abilidade dispondo de 
tecnologia que atende às 
necessidades dos diversos tipos de 

consumidores. Essa linha de produtos 
entrega para o consumidor, desde os 

mais exigentes aos mais práticos, uma 
solução efi ciente e compacta.

Linha EX: o único aparelho de aquecimento de 
água a gás desenvolvido exclusivamente para a área 
externa das edifi cações. Com uma pintura especial 
resistente à oxidação, a  linha EX  foi desenvolvida para 
ambientes que não dispõem de espaço sufi ciente para a 
acomodação de outro equipamento, pois as áreas úteis 
de lavanderia ou mesmo as áreas técnicas em prédios e 
residências compactas estão cada vez mais disputadas. 
Os produtos da linha E-X possuem controle remoto com 
fi o, que pode ser afi xado na parte interior do imóvel, 
facilitando o controle de suas funções pelo consumidor. 

ESPECIAL BANHEIROS



https://sintex.com.br/
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Torneiras Loren Like nos acabamentos 
Matte Black e Cromado - a Lorenzetti 
complementa a linha Loren Like com 
torneiras contemporâneas e funcionais 
nas versões cromada e matte black. A 
linha conta com modelos para lavatório 
e para cuba de apoio, ideais para 
projetos modernos.

34

Cuba de apoio Concept redonda
nas versões branca e preta fosca - o 
design da cuba com bordas fi nas 
adiciona um toque de sofi sticação 
aos espaços, proporcionando 
harmonia visual atraente, tornando-a 
uma escolha ideal para projetos de 
banheiros e lavabos. Sua versatilidade 
permite fácil integração com diversos 
estilos de decoração e projetos, 
podendo ser montada sobre 
bancadas ou móveis de banheiro com 
facilidade.

Acqua Century Digital - o produto 
apresenta design arrojado e 
funcionalidades inovadoras, para 
uma experiência única de banho. O 
visual moderno dos produtos tem 
como inspiração as duchas frias, 
tradicionalmente mais presentes 
nos projetos de design de interiores 
contemporâneos. A linha Acqua 
Century, que conta com os modelos: 
Eletrônico e Digital, foi desenvolvida 
em celebração aos 100 anos da 
Lorenzetti.

LORENZETTI

MM GABINETES
Conjunto de Banheiro DALLAS 60. Portas e gavetas com 
design moldurado em 18 mm de espessura. Dobradiças 
com amortecedor nas portas para uma abertura suave e 

maior durabilidade. Porta basculante com pistão a gás para 
uma abertura suave. Corrediças telescópicas na gaveta 

permitem abertura total e maior resistência.

RINNAI
Linha de duchas Rinnai: as duchas Rinnai utilizam 

materiais de alta qualidade e, por possuírem vazão 
adequada para um melhor dimensionamento, 
proporcionam máximo conforto para o banho. 

VEGAS 80. Possui dobradiças com 
amortecimento nas portas para uma abertura 
suave e maior durabilidade. A parte interna 
conta com ampla prateleira, que proporciona 
organização prática e aproveitamento 
otimizado dos espaços.
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ROCA/CELITE
Bacia Sanitária Square. Com formas 
retas e desenho clean, a bacia 
sanitária da Coleção Square alia a 
alta performance com a excelência 
e a versatilidade do design em um 
só produto. Com uma descarga 4 
vezes mais efi ciente, torna-se uma 
bacia sanitária com menor risco de 
entupimento. O sifão oculto é um 
diferencial importante, pois, além 
de aprimorar a estética da peça, 
facilita a limpeza e a manutenção, 
eliminando a existência de cantos 
difíceis de alcançar. 

CELITE
Cuba de apoio D4 Design. 

Com um desenho ousado, leve e 
versátil, a cuba de apoio redonda 

D4 é a escolha certa para quem 
deseja evidenciar o bom design para 

o banheiro. Com bordas fi nas, 30% 
mais resistentes e 40% mais leves que 

as convencionais, a cuba D4 agrega 
sutileza, elegância e charme ao décor 
do banheiro e pode ser embutida na 

bancada ou deixada aparente. 

Cuba de apoio D5 Design. Com um 
design inovador, ousado e leve, a cuba 

D5 evoca a naturalidade das formas 
orgânicas em função de sua forma oval. 
Com tampo de válvula em louça, a cuba 

concede um design leve e harmônico 
ao olhar para o interior da cuba. Para 

acompanhar o portfólio de cubas, a 
linha Design também possui torneiras 

de bica alta, bica baixa e de parede na 
cor preto matte, rose gold matte e no 

tradicional acabamento cromado. 

https://filtrosacquabios.com.br/pt_BR
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Espelhos orgânicos. 
O espelho Gaia é uma 

versão sem LED para 
uma decoração mais 

minimalista. Os espelhos 
estão disponíveis nos 
mesmos tamanhos e 

formatos.

STEEL DESIGN
A linha de ventosa é produzida em aço piatina 

cromado ou com pintura eletrostática na cor preta 
fosca com base robusta em plástico de engenharia, 

com borracha espessa de alto poder de sucção.

ROCO
Mecanismo completo duplo para caixa acoplada: 
desenvolvido com materiais altamente resistentes, 
esse mecanismo possui acionamento duplo, 
permitindo uma economia de até 50% de água. 
Ideal para quem busca efi ciência e economia nas 
instalações sanitárias, proporcionando controle do 
volume de água utilizado a cada descarga.

Anel de vedação para vaso sanitário: anel de vedação fabricado com 
borracha butílica e plástico de engenharia, projetado para garantir 

uma vedação perfeita. Sua composição robusta não apenas evita 
vazamentos de água, mas, também, bloqueia completamente o 

retorno de odores indesejados do esgoto.

SINTEX
Prateleiras de vidro. As 
prateleiras de vidro Float 
Glass estão disponíveis 
em dois modelos 
diferentes, de canto e 
retangular, o que faz 
com que se adaptem 
facilmente a uma 
variedade de leiautes 
de banheiro, permitindo 
maximizar o espaço 
disponível e tornar o 
ambiente mais elegante. 
A espessura do vidro é 
de 6 mm. Ducha higiênica. A ducha 

higiênica Elegance está disponível 
em dois formatos: mono (saída 
única) e duo (saída em T, que 
possibilita atender a diferentes 
mecanismos ao mesmo tempo, 
como caixa sanitária, pias e 
lavatórios). O produto possui 
um jato uniforme e mangueira 
fl exível, com 1,20 metro de 
comprimento, que se adapta às 
necessidades do usuário.



TRAMONTINA
Luz Slim 5,5 L. É ideal para compor ambientes menores. 

Produzida inteiramente em aço inox, o que garante maior 
resistência e durabilidade, além de maior facilidade na 

higienização, ela vem com acabamento scotch brite. Disponível 
em 4 cores diferentes: aço inox, black, gold e rosé, ela também 

tem duas opções com acabamento matte, nas cores gold e rosé, 
que trazem ainda mais design e elegância para o ambiente.

Luz Slim com porta rolo 5,5L. O modelo Luz Slim com porta rolo 
traz uma funcionalidade extra, através do suporte para papel 

higiênico que já vem no produto. É inteiramente fabricada em 
aço inox, garantindo maior durabilidade e resistência. Ainda, está 

disponível em 4 cores diferentes: aço inox, black, gold e rosé, além 
das duas opções com acabamento matte, nas cores gold e rosé.

Luz Slim Swivel 5,5L. O modelo Swivel traz como diferencial a 
tampa pivotante, que facilita o descarte de resíduos. Fabricada 

inteiramente em aço inox, com capacidade para 5,5 litros, possui 
aramado interno para fi xação do saco de lixo, promovendo maior 

praticidade no uso. Com acabamento scotch brite, essa lixeira 
tem um revestimento especial à base de verniz, proporcionando 

durabilidade e resistência contra manchas e arranhões. 

https://icasa.com.br/downloads/
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MANTAS E IMPERMEABILIZANTES

 Odesempenho do produto é um forte argumento de 
vendas e a indústria está desenvolvendo, cada vez 

mais, produtos tecnológicos. Segundo o Instituto Bra-
sileiro de Impermeabilização (IBI), estima-se que custos 
com uso de impermeabilizantes durante a construção 
representam de 1% a 3% do valor total da obra, percen-
tual que cresce para 10% ou até 15% em caso de imper-
meabilizantes para uso corretivo. A impermeabilização, 
etapa vital no processo construtivo, assegura a resistên-
cia de uma estrutura – desde a fase de construção até a 
ocupação – contra os efeitos adversos da água, líquidos 
diversos, mofo, fungos e bactérias.

ANJO TINTAS
O Diretor Executi-

vo Unidade Revenda 
da Anjo Tintas, Gian 
Cleber Tartari, explica 
que a empresa trabalha 
com revendas, tem o 
canal de engenharia e 
destaca a Manta Líqui-
da Emborrachada e o 
Impermeabilizante Em-
borrachado como os 
produtos indicados pa-
ra a proteção da casa.

PROTEÇÃO
NUNCA É DEMAIS

“A Manta Líquida Emborrachada é um revestimento 
impermeabilizante emborrachado de excelente fl exibili-
dade e elasticidade, de aplicação a frio e moldagem di-
reta no local. Indicada para impermeabilização de lajes 
sem trânsito. Depois de seca, forma uma película elás-
tica impermeável, que evita a passagem de água pro-
tegendo a superfície contra infi ltrações, fi ssuras, algas, 
fungos e mofo, além de ser branco, o que faz refl etir 
os raios solares reduzindo parte do calor absorvido pela 
estrutura.

O Impermeabilizante Emborrachado é um revesti-
mento impermeabilizante emborrachado que, quando 
curado, forma uma película elástica e impermeável que 
impede a infi ltração da água provocada pela chuva em 
superfícies verticais, evitando o aparecimento de man-
chas, mofos e fungos. Seu diferencial é a fl exibilidade, 
que permite acompanhar pequenos movimentos de di-
latação e retração da parede. O resultado é evitar o apa-
recimento de fi ssuras e aumentar muito a durabilidade 
da pintura”, diz Gian Cleber.

E acrescenta que são produtos especialmente de-
senvolvidos para não perderem as suas propriedades 
de elasticidade e impermeabilidade com o tempo. 
Apresentam maior retenção de cor que as tintas con-
vencionais e, quando utilizados em conjunto com o 
impermeabilizante emborrachado, formam uma dupla 
imbatível contra a umidade que vem da chuva.



Um conselho para os re-
vendedores trabalharem 
com estes produtos: “Indi-
camos armazenar o produ-
to em ambientes abrigados, 
ventilados e com tempera-

tura máxima de 40 °C”, diz. 

CORAL MACTRA
Mactra é uma marca brasileira 

com trinta anos de história no mundo 
de impermeabilizantes e forte presen-

ça nos estados de São Paulo e sul de Minas 
Gerais. “A AkzoNobel adquiriu a marca em de-

zembro de 2023 para ingressar no segmento de im-
permeabilizantes, um mercado em crescente expansão 
e, assim, ampliar sua oferta de soluções ao cliente. E as 
vendas de Coral Mactra serão abertas a partir de outu-
bro para todos os clientes do Brasil. Além de campanha 
nas redes sociais e página ofi cial para apresentar a nova 
identidade visual, Coral Mactra também realizará progra-
mas de relacionamento com públicos parceiros, como 
pintores e balconistas, 
e conteúdo cooperado 
com lojistas”, explica 
Florencia Ordoñez, Ge-
rente de Mar- keting de 
Produtos para Exterior 
da AkzoNobel LATAM.

O portfólio Coral 
Mactra é composto por 
mais de trinta produtos 
que foram divididos em 
cinco pilares: impermea-
bilizantes, aditivos, blo-
queadores de umidade, 
colar e vedar e complementares à sua obra.

Para o tema impermeabilização e mantas, indicamos 
a família Mactraset (argamassas poliméricas), Mactra 
2000 (aditivo impermeabilizantes), Vedbem Manta Lí-
quida Rápida, Vedbem Telhafria e Vedbem Imperall.

Florencia destaca que a “Mactra foi a primeira mar-
ca de impermeabilizantes que nasceu com um portfólio 
100% à base d’água, o que mostra a total sinergia com 
a AkzoNobel, que tem como princípio atuar com inova-
ção guiada por sustentabilidade”.

TINTAS EUCATEX 
A Tintas Eucatex se destaca no ranking das principais 

fabricantes de tintas do Brasil como uma marca 100% 
brasileira, que oferece um portfólio de soluções de alta 
qualidade e efi cazes para diferentes ambientes e superfí-
cies. Seguindo esse conceito, a marca apresenta ao mer-
cado o impermeabilizante Ultra Veda Tudo.

Impermeabilizante de alta performance, formulado 
com uma resina de poliuretano transparente à base de 
água, Ultra Veda Tudo forma uma película extremamente 
forte e aderente, que impermeabiliza com alta perfor-
mance contra infi ltrações positivas. É ideal para vedar 
parapeitos, box de banheiros, fi ssuras, trincas em mate-
riais como calhas, telhado, concreto, pastilhas, cerâmicas, 
vidro, rejuntes e madeiras.

Pronto para uso, o Ultra Veda Tudo, como um imper-
meabilizante, repele a água e resiste às intempéries gra-
ças à película que preenche toda a área a ser vedada. 
Além disso, tem a vantagem de aceitar pintura. Agora, 
é possível proteger as superfícies contra as infi ltrações, 
fi ssuras e trincas com 100% de efi ciência em apenas 1 
hora, em camadas menos espessas, e em 2 horas, no 
caso de camadas mais espessas.

Mas é preciso se atentar aos cuidados pré-aplicação: 
as superfícies devem estar limpas, isentas de pó, gordu-
ras, partes soltas, graxas e qualquer substância que inter-
fi ram na adesão do produto. Irregularidades devem ser 
corrigidas, assim como madeiras devem ser lixadas e o 
pó eliminado.

O Ultra Veda Tudo é um impermeabilizante transpa-
rente disponível em embalagem plástica de 500 gramas.

GRUPO SOPREMA
A Soprema está presente em mais de 90 países ao 

redor do mundo. Com uma rede global de fábricas, 
centros de pesquisa e colaboradores, oferece uma vasta 
gama de soluções de impermeabilização para diferen-
tes mercados e necessidades, em que se destaca como 
maior fabricante mundial de mantas asfálticas de alta 
performance.

No Brasil, a Denver Imper by Soprema possui um 
moderno parque industrial de mantas asfálticas – total-
mente alinhado mais às mais recentes tecnologias dis-
poníveis no mundo – isso coloca o Brasil em posição de 
destaque no mercado de mantas asfálticas.

“Através de uma rede sólida de revendedores, ga-
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rantimos fácil acesso aos nossos produtos em todo o 
país nas melhores lojas de material de construção. Além 
de fornecer uma linha completa de mantas asfálticas 
que atendem as NBR 9952, alinhada com as mais mo-
dernas tecnologias internacionais, contamos, também, 

com engenheiros, arquitetos, 
projetistas e aplicadores es-
pecializados que auxiliam no 
suporte técnico e na aplicação 
correta dos nossos produtos, 
garantindo um desempenho 
superior nas obras de nos-
sos clientes”, explica Sergio 
Guerra, Diretor Geral do Gru-
po Soprema.

As mantas asfálticas Im-
permanta e Denvermanta 
são mantas asfálticas de al-
ta performance modifi cadas 
com polímeros – isso confere 

características especiais que refl etem, principalmente, na 
durabilidade da área impermeabilizada e são disponibili-
zadas em diferentes tipos de acabamento:

• PP: esse tipo de acabamento é recomendado pa-
ra áreas impermeabilizadas com mantas asfálticas, que 
receberão posterior proteção mecânica e não podem 
fi car expostas;

• AL: esse tipo de manta tem uma das faces prote-
gidas por uma camada de alumínio e é recomendado 
para áreas em que a impermeabilização fi cará exposta, 
sendo o próprio alumínio a camada de proteção;

• AA: esse tipo de acabamento é recomendado para 
áreas impermeabilizadas com mantas asfálticas coladas 
com asfalto a quente e destinadas, exclusivamente, a 
aplicação profi ssional;

• Cor: esse tipo de manta tem uma das faces prote-
gida por uma camada de grânulos de ardósia coloridos 
e é recomendado para áreas em que a impermeabiliza-
ção fi cará exposta, sendo a própria camada de ardósia 
a camada de proteção e decorativa para a região imper-
meabilizada.

Sergio Guerra reforça que a “SOPREMA se desta-
ca como maior fabricante mundial de mantas asfálticas 
de alta performance e desenvolve suas mantas com as 
mais modernas tecnologias – tanto no que tange à for-
mulação inovadora como no que diz respeito a equi-

pamentos de produção e aplicação, focada em garantir 
alta durabilidade e efi ciência. Com o uso de polímeros 
- as linhas Impermanta e Denvermanta possuem maior 
durabilidade e fl exibilidade -, contam com acabamento 
que visa a facilidade de aplicação, como a queima rápi-
da, colaborando na redução de tempo de aplicação, e 
garantia de estanqueidade”.

E recomenda aos lojistas que tanto a linha Imper-
manta quanto a Denvermanta são de fácil armazena-
mento, requerendo, somente, que as recomendações 
da embalagem sejam seguidas. “Tratando-se de um 
produto impermeabilizante e pré-fabricado, recomen-
damos mantê-las em locais cobertos e secos, e manipu-
lados com zelo. As mantas devem ser armazenadas na 
posição vertical em cima de um palete para evitar defor-
mações. Durante a manipulação, é fundamental seguir 
as orientações de aplicação e segurança indicadas na 
embalagem”, conclui.

HYDRONORTH
Desde 1981, a Hydronorth tem sido pioneira no de-

senvolvimento de produtos que têm a proteção como 
prioridade. “Possuímos uma história de excelência e 
inovação, entregando tinta além da cor para todo o 
Brasil. Atuamos em parceria com diversas lojas e dis-
tribuidores em todas as regiões, garantindo um maior 
alcance dos nossos pro-
dutos. Além disso, a 
Hydronorth possui um 
time de especialistas 
prontos para auxiliar 
nas vendas e garantir 
resultados ideais. Afi -
nal, de proteção a gen-
te entende”, explica 
Matheus Góis, CEO da 
Hydronorth.

Com pioneirismo 
em inovação, a Hydro-
north conta com um 
portfólio completo para 
impermeabilização, do 
piso ao telhado. Para a proteção de pedras, telhas e pi-
so, dispõe, em seu portfólio, das Resinas Multiuso e Re-
sina Alta Performance. Há, também, a Borracha Líquida 
Paredes e Muros e Pintura Emborrachada, ideais para 
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proteção de paredes e fachadas e, para impermeabili-
zação de lajes e coberturas, o consumidor pode optar 
pela Borracha Líquida Telhados e Lajes ou pela Hydro-
manta Ultra. E, ainda, no próximo mês, haverá o lança-
mento da mais nova tecnologia em impermeabilizantes: 
o Hydrofi lm Impermeabilizante para Paredes.

O Hydrofi lm é uma película incolor de alta resistência, 
ideal para renovar aquela parede sem a necessidade de 
realizar uma nova pintura. Góis explica que ele revitaliza 
a cor da superfície e traz vida àquela parede desbota-
da, garantindo que a cor não desbote novamente pelos 
próximos 3 anos. “Assim, é a solução ideal para aplica-
ção em paredes externas e fachadas, protegendo das 
ações do sol e da chuva, além, claro, de impermeabilizar 
a superfície. Formulado a partir da mais alta tecnologia 
que só a pioneira em resinas garante, o Hydrofi lm tem a 
capacidade de tornar a pintura três vezes mais resisten-
te. Ele forma uma película hidrorrepelente, com durabi-
lidade garantida para restaurar superfícies desbotadas e 
expostas a ações do sol e da chuva”.

E acrescenta que “o nosso portfólio de impermeabi-

lizantes está disponível em embalagens pensadas para o 
dia a dia, fáceis de armazenar e transportar, além de facili-
tarem na hora da aplicação. Além disso, a maioria dos pro-
dutos são formulados à base d’água, facilitando a diluição 
e a limpeza das ferramentas utilizadas na aplicação”. 

LUZTOL
Herlon Pereira, Gerente 

de Marketing, registra que 
a Luztol não vende direta-
mente ao consumidor fi nal, 
somente a lojistas e gran-
des construtoras. E destaca 
a Tinta Acrílica Emborra-
chada Telhas & Fachadas e 
o Impermeabilizante Elas-
tomérico Luzfl ex Vedamais.

“A Tinta Acrílica Embor-
rachada Telhas & Fachadas 
traduz, em único produto, 
versatilidade, resistência, 

https://www.komeco.com.br/aquecedor-a-gas-ko-38di-prime/
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durabilidade e beleza. Suas características de resistência 
especial, dada sua composição com resina elastomérica, 
cargas e aditivos especiais, mais do que garantir uma 
super durabilidade externa, exploram todo o potencial 
de um produto com benefícios plurais, como isolamento 
térmico e acústico, proteção antimofo, hidrorrepelência 
máxima, prevenção contra microfi ssuras, além de entre-
gar um acabamento fosco requintado, de alta resistência 
e lavabilidade superior.

O Impermeabilizante Elastomérico Vedamais eleva o 
entendimento sobre preparação de superfície. Sua for-
mulação apresenta alta proporção de resina elastomérica, 
confere alta fl exibilidade, permitindo que a membrana for-
mada acompanhe a dilatação natural do reboco, evitando 
o aparecimento de microfi ssuras, impermeabilizando a 
superfície e, consequentemente, evitando a infi ltração da 
água da chuva para os ambientes internos”, diz.

E tranquiliza os revendedores: “São produtos de 
armazenamento fácil e seguro. A Tinta Acrílica Embor-
rachada Telhas & Fachadas e o Impermeabilizante Elasto-
mérico estão disponíveis em balde e galão plásticos, de 
16 litros e 3,6 litros, respectivamente. Ambos os produtos 
são à base água, devendo-se seguir as recomendações 
técnicas obrigatórias para manuseio, presentes nas bulas 
dos produtos”.

QUARTZOLIT
A Quaartzolit atua em diversos canais de venda, des-

de varejo em lojas pequenas até grandes obras.
Aline Posteral, Chefe de Produtos Quartzolit, destaca 

os lançamentos realizados no primeiro semestre: a Borra-
cha Líquida Elástica Quartzolit e a Manta Líquida Fotos-
sensível com Fibras 6 Quartzolit.

E fala das qualidades dos produtos: “Na Manta Lí-
quida Fotossensível com Fibras 6 Quartzolit, trazemos 
o diferencial tecnológico da fotossensibilidade, que é a 
mudança de cor após secagem do produto, auxiliando 
no conforto visual e facilitando na assertividade/produ-
tividade da aplicação para o profi ssional. Já na Borracha 
Líquida Elástica Quartzolit, trazemos mais um produto 
impermeabilizante dentro das normas brasileiras com 
alta elasticidade, acabamento e rendimento”.

VEDACIT
Luana Kirsch, Gerente de Produtos da Vedacit, infor-

ma que a empresa está “presente em mais de 75 mil re-
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vendas, com uma base de clientes altamente pulverizada 
e atendimento direto para mais de 20.000 lojistas. Tam-
bém, conta com a marca 
Vedacit Pro, que reúne 
as soluções Vedacit para 
o mundo das constru-
toras. As soluções fo-
ram desenvolvidas para 
atender construtoras, 
aplicadores, projetistas 
e distribuidores”.

Luana destaca os 
diferenciais tecnológi-
cos: “Todo o desenvol-
vimento dos mais de 
100 produtos nas linhas 
de impermeabilizantes, 
adesivos e selantes, materiais para a recuperação de es-
truturas e aditivos para concreto é feito em laboratório 
próprio, com a mais alta tecnologia para oferecer solu-
ções apropriadas aos clientes fi nais e às construtoras.  
Atualmente, a Vedacit está investindo na expansão da 
indústria em Itatiba, no interior do Estado de São Pau-
lo. O local já abriga a mais moderna fábrica da América 
Latina em produção de mantas asfálticas. O projeto traz 
efi ciência e produtividade à empresa. Estamos investin-
do em equipamentos de alta tecnologia e adequando os 
processos às práticas sustentáveis, com redução do con-
sumo de água, das emissões de gases do efeito estufa, 
o uso de energias renováveis e o tratamento de resíduos 
sólidos e efl uentes”, diz. 

Recomendações: “São produtos de fácil armazena-
mento. Devem ser estocados em local fresco, seco e 
ventilado, fora do alcance de crianças, animais e longe 
de fontes de calor”.

VONDER
“Quando o assunto é impermeabilização de super-

fícies, a VONDER também tem produtos campeões em 
desempenho”, ressalta Valter Lima Santos, Diretor Co-
mercial do Grupo OVD/VONDER.

O Impermeabilizante VONDER destaca-se pelo alto 
poder de proteção e pela facilidade de aplicação, sen-
do necessária apenas uma demão, tornando-o um dos 
mais econômicos e práticos do mercado. É um produ-
to totalmente ecológico, pois sua base é aquosa e sem 



• SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM •

solventes de petróleo ou silicone. É permeável ao ar, va-
por de água e totalmente invisível após a secagem, não 
alterando a aparência ou cor dos materiais, além de não 
criar película. É resistente aos raios UV e não amarela a 
superfície tratada. Retarda o envelhecimento da super-
fície e facilita a manutenção. Desenvolvido com fórmula 
revolucionária francesa, está disponível em embalagens 
de 900 ml e 3,6 litros.

“Trata-se de um produto único e inovador no mer-
cado para a proteção absoluta de todos os materiais 
porosos contra a penetração de água, umidade e 

manchas naturais. Utilizado em residências, edifícios, 
fachadas porosas com acabamentos e texturas, placas 
cimentícias, calçadas, muros, paredes de tijolos, terra-
ços, rejuntes, tetos de banheiro de gesso ou alvenaria, 
varandas, áreas de piscinas, revestimentos em pedras 
naturais e superfícies porosas em geral”, complementa 
o diretor.

Outro grande destaque do mix VONDER são as 
Mantas Térmicas Aluminizadas e Asfálticas, que fazem 
parte da linha de mantas impermeabilizantes para o 
combate à umidade e infi ltração.
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ANJO TINTAS
A Manta Líquida Emborrachada é um 

revestimento impermeabilizante emborrachado 
de excelente fl exibilidade e elasticidade, de 
aplicação a frio e moldagem direta no local.

Mactra 2000, um aditivo solúvel 
em água com propriedades de 
impermeabilizar concretos e a
rgamassas por hidrofugação do 
sistema capilar (umidade que 
vem do solo). De fácil aplicação, 
impede a deterioração dos 
materiais com o passar do tempo.

Vedbem Imperall é um 
impermeabilizante para paredes 
e fachadas externas. Um novo 
benefício que a marca Coral 
traz para a submarca Mactra é a 
disponibilidade de 20 cores para 
pigmentação, em uma paleta 
exclusiva.

CORAL MACTRA
Mactraset e sua família (Mactraset, Mactraset Flexível e Mactraset Flexível com 
Fibras) são carros-chefes do portfólio. São argamassas poliméricas, produto 
cimentício que é 100% novo no mundo AkzoNobel. Essa argamassa polimérica 
tem funções impermeabilizantes no início da obra, em fase de baldrame/alicerce 
ou de pós-reboco, para impermeabilização de paredes externas e internas e de 
pisos em contato com o solo. Sua principal fi nalidade é evitar que a umidade 
que vem do chão (chamada, tecnicamente, de umidade por capilaridade) faça os 
pisos descolarem ou causem problemas de infi ltrações e mofo.

Vedbem Manta Líquida Rápida é 
um impermeabilizante acrílico para 
coberturas e lajes à base de resinas 
acrílicas que previne e combate 
infi ltrações de maneira fácil, rápida e 
sem emendas. 

Vedbem Telhafria é um revestimento 
térmico para telhados indicado 
para impermeabilizar e manter 
agradável a temperatura interna 
do imóvel, gerando economia de 
energia. Indicado para telhas dos 
tipos: fi brocimento, galvanizadas, 
cerâmicas não esmaltadas, cimento e 
concreto tipo “canaletão” e silos de 
armazenagem.



MANTAS E IMPERMEABILIZANTES

EUCATEX
Ultra Veda Tudo forma uma película 
extremamente forte e aderente, que 
impermeabiliza, com alta performance, 
infi ltrações positivas. É ideal para 
vedar parapeitos, boxes de banheiros, 
fi ssuras, trincas em materiais como 
calhas, telhado, concreto, pastilhas, 
cerâmicas, vidro, rejuntes e madeiras.

GRUPO SOPREMA
IMPERMANTA, atende a NBR 9952 como

Tipo ll e é recomendada para a 
impermeabilização de lajes de 
menores dimensões, áreas frias, áreas 
molháveis ou molhadas, sacadas, 

baldrames e como camada de sacrifício, 
em sistemas de dupla manta asfáltica.

A DENVERMANTA atende a NBR 9952 como Tipo lll e é 
especialmente recomendada para impermeabilização de 
diferentes tipos de lajes (maciças, pré-moldadas, nervuradas, 

steel deck etc.), áreas com trânsito, piscinas elevadas 
e apoiadas, terraços, calhas, espelhos 
d´água, tanques, cortinas etc.

HYDRONORTH
Resinas Multiuso e Resina Alta Performance; a Borracha Líquida 
Paredes e Muros e Pintura Emborrachada, ideais para proteção 
de paredes e fachadas, e, para impermeabilização de lajes e 
coberturas, pode-se optar pela Borracha Líquida Telhados e 
Lajes ou Hydromanta Ultra. E, com a mais nova tecnologia em 
impermeabilizantes: o Hydrofi lm Impermeabilizante para Paredes.

     LUZTOL
Impermeabilizante Vedamais 

da linha Luzfl ex é uma moderna 
e excelente solução para 

melhor aderência, rendimento 
e qualidade fi nal na pintura. O 

produto possui tripla função: sela, impermeabiliza 
e evita fi ssuras. Sua formulação apresenta alta 

proporção de resina elastomérica, que confere elevada 
fl exibilidade, evitando o aparecimento de microfi ssuras 

e impermeabilizando ambientes internos e externos. 

Tinta Emborrachada Telhas & Fachadas pode ser 
usada tanto em alvenaria como em telhas, sejam de 
barro, fi brocimento ou metálicas – e com aplicação 

direta no zinco, sem necessidade de 
fundo ou promotor de aderência. 
Sua característica multipropósito 

é, ainda mais, potencializada pelo 
belo acabamento que entrega, 

constituindo-se no real fosco lavável: 
seu fi lme elástico e ultra resistente 

tem capacidade superior para 
suportar processos de limpeza mais 

intensos, 
preservando 

sua integridade 
e prolongando 
a durabilidade 

da pintura.

QUARTZOLIT
Borracha Líquida Elástica Quartzolit rende até 120 m² 
por demão, cobre microfi ssuras sem a necessidade 
de tratamento, possui alta elasticidade, de 500%, e 
hidrorrepelência, o famoso efeito gota. Todos esses 
atributos permitem que o produto seja ideal para proteção 
de paredes internas/externas, fachadas, lajes e telhados, 
tudo isso atrelado a um acabamento espetacular. Está 
disponível nas cores branca e cinza.

Manta Líquida Fotossensível com Fibras 6 Quartzolit é 
dedicada ao conforto visual, assertividade e produtividade 
na aplicação do produto para o profi ssional. Essa manta 
tem o atributo fotossensível, ou seja, muda de cor após 
secagem. Além disso, o produto contém fi bras, fazendo 
com que o uso da tela de estruturante/poliéster não seja 
necessário em grandes áreas. 

Impermeabilizante Vedamais 
 é uma moderna 

e excelente solução para 
melhor aderência, rendimento 
e qualidade fi nal na pintura. O 



VONDER
Impermeabilizante VONDER destaca-se pelo alto poder de 
proteção e pela facilidade de aplicação, sendo necessária 
apenas uma demão, tornando-o um dos mais econômicos e 
práticos do mercado. É um produto totalmente ecológico, pois 
sua base é aquosa e sem solventes de petróleo ou silicone. 
Desenvolvido com fórmula revolucionária francesa, está 
disponível em embalagens de 900 ml e 3,6 litros.

VEDACIT
O balde amarelo mais famoso do 
Brasil é sinônimo de proteção e 
impermeabilização. O Vedacit é um aditivo 
para concretos e argamassas que evita a 
ação indesejada da água, garantindo maior 
durabilidade às construções.

VEDACIT
O balde amarelo mais famoso do 
Brasil é sinônimo de proteção e 
impermeabilização. O Vedacit é um aditivo 
para concretos e argamassas que evita a 
ação indesejada da água, garantindo maior 

Manta Térmica Aluminizada VONDER é indicada para 
aplicação em tetos planos e curvados, terraços e coberturas 
não transitáveis, sejam de concreto, chapa metálica ou de 
fi brocimento. Confeccionada com uma camada de alumínio 

adicional, protege o local da incidência de 
UV, refl etindo os raios ultravioleta e 
aumentando a vida útil da manta, 
com opção de 1 ou 2 faces.

Mantas Asfálticas VONDER são encontradas em dois materiais, 
como o polietileno e o fi lme de alumínio. Também, impermeabiliza 
pisos inclinados, planos, curvados, terraços e coberturas e demais 

superfícies de inclinação. Possui camadas de polietileno 
de alta densidade (PEAD), entregando 
maior durabilidade.

O Vedacit Vedapren Fast possui secagem 
ultrarrápida de uma hora entre demãos. É 
aplicada a frio, pronta para uso e moldada no 
local. Em sua versão Vedacit Vedapren Branco, 
o produto refl ete os raios solares, o que reduz 
parte do calor absorvido pela estrutura.

Vedacit Vedapren é uma manta líquida à base de 
asfalto, aplicada a frio, indicada para lajes transitáveis, 
áreas cobertas molhadas e molháveis. Cobre a 
estrutura com uma proteção impermeável, apresenta 
ótimas características de elasticidade, tem uma boa 
durabilidade e secagem de 6 horas entre demãos.

https://www.disbracondistribuidora.com.br/
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 As esquadrias podem ser classifi cadas como cartão 
de visita de uma residência. Mas, além da beleza, 

têm que cumprir importante papel como 
impedir a infi ltração de água ou pó. E, 
para que as esquadrias tenham melhor 
desempenho, é importante utilizar aces-
sórios de boa qualidade para a fi xação.

ALIANÇA METALÚRGICA
A Aliança Metalúrgica trabalha com 

revendas, home centers, distribuido-
res, atacadistas e varejistas para que os 
seus produtos cheguem aos consumi-
dores fi nais.

Gil Azoni, Gerente de Marketing e 
Produto da empresa, destaca os rodí-
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zios, ganchos de rede e trincos. “Os rodízios são indi-
cados para todos e quaisquer objetos, possibilitando 

movimentá-los com facilidade e segu-
rança sem danifi car o piso. Ex: mesas, 
vasos, pufes, aparadores etc. São produ-
zidos com as melhores matérias-primas 
do mercado. Os rodízios de poliuretano 
têm um design clean, função anti-risco e 
opção com e sem freio em todos os seus 
4 tamanhos ( 100 mm, 75 mm, 50 mm e 
35 mm).

Recomendações aos lojistas: “Exibir 
os produtos em suas respectivas gan-
cheiras na área de ferragens, destacan-
do, sempre, a praticidade de instalação 
e suas funcionalidades”.



CISER
A Ciser conta com 

um mix completo de 
soluções para constru-
ção civil, em especial 
para esquadrias. 

“As indústrias e re-
vendas já conhecem a 
qualidade e a tradição 
que a marca Ciser carrega ao longo de 65 anos de atua-
ção no mercado, o que nos permite apresentar e ofertar, 
por meio da nossa equipe comercial, nossos produtos e 
soluções. Também, temos trabalhado de forma estraté-
gica em nossos canais de comunicação, em especial as 
mídias digitais e treinamentos contínuos para a equipe 
comercial, buscando apresentar as ofertas de valor da 
Ciser e estreitar o relacionamento com as indústrias e 
revendedores de materiais de construção”, informa Bru-
no Inácio da Maia, Gerente de Marketing da Ciser. 

O produto de destaque da Ciser é o Parafuso autoa-
tarraxante para esquadrias de alumínio. É utilizado na 
instalação das esquadrias e está disponível no portfó-
lio da Ciser com uma grande variedade de dimensões. 
“Além disso, possuímos opção em inox 304 e em aço 
carbono. O grande diferencial inovador da linha em aço 
carbono fi ca por conta da aplicação do revestimento 
Nanotec Alumínio – que evita o efeito de pilha de cor-
rosão galvânica. Já na linha de fi xadores químicos, con-
tamos com o PU40, selante indicado para vedação das 
esquadrias, que possui excelentes propriedades físicas 
e químicas, que conferem boa aderência e durabilida-
de”, complementa Bruno.

O Nanotec Alumínio é um revestimento exclusivo da 
Ciser, que conta com uma combinação de nanopartículas 
para minimizar o efeito de pilha galvânica de fi xadores 
montados em perfi s e estruturas de alumínio. O resulta-
do é o aumento da longevidade dos materiais sobre os 
quais pode ser aplicado, a tecnologia trazendo caracte-
rísticas importantes para o mercado de fi xadores. 

GUEPAR
“A Guepar é uma marca reconhecida pela qualidade 

e durabilidade de seus produtos, desenvolvidos para 
atender às mais exigentes demandas do mercado. Com 

foco em inovação e excelência, atualmente, trabalha em 
parceria com revendas, lojas autorizadas e distribuido-
ras, garantindo que suas soluções cheguem, com efi -
ciência e confi ança, ao consumidor fi nal. 

Além disso, oferece uma ampla linha de produtos no 
segmento de esquadrias e ferragens, atendendo tanto 
projetos residenciais quanto comerciais. De ferramentas 
a acessórios, a marca se destaca pela qualidade e inova-
ção”, explica Claudio Albuquerque, Diretor Comercial 
da Guepar.

Os produtos Guepar se destacam por seu alto aca-
bamento e atenção aos detalhes. Cada item é projetado 
para oferecer não apenas funcionalidade, mas, tam-
bém, uma estética superior. As embalagens autoexpli-
cativas facilitam a compreensão e o uso dos produtos, 
tornando a experiência do cliente mais intuitiva. “Além 
disso, os produtos são desenvolvidos com um foco na 
relação custo-benefício, equilibrando a maior qualidade 
com a alta competitividade, garantindo, assim, soluções 
efi cientes”, complementa Claudio. 

E recomenda que, para garantir que o produto se 
destaque no ponto de vendas, é crucial escolher uma 
localização estratégica, preferencialmente em áreas 
de alta visibilidade e tráfego. “Utilize displays atrativos 
e sinalização clara para chamar a atenção dos consu-
midores. Mantenha o estoque sempre organizado e 
reabastecido, evitando prateleiras vazias. É fundamen-
tal, também, garantir que os preços estejam visíveis e 
legíveis para os clientes. Com essas estratégias, você 
aumentará as chances de sucesso e visibilidade do seu 
produto”, encerra. 

MUNDIAL PRIME
O foco principal da Mundial Prime é o fornecimento, 

por meio de revendedores, distribuidores, atacadistas e 
varejistas, que têm acesso direto ao consumidor fi nal e 
aos profi ssionais da construção civil. Essa estratégia per-
mite à empresa manter uma presença sólida no merca-
do, garantir a ampla disponibilidade de seus produtos 
e aproveitar a expertise e o alcance de seus parceiros 
comerciais para atender a uma ampla gama de clientes 
e manter uma forte presença no setor.

O CEO da Mundial Prime, Marcio Paranhos Miks-
za, destaca os benefícios dos produtos fabricados pela 
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empresa: “A espuma 
de poliuretano é ideal 
para preencher espa-
ços entre esquadrias e 
paredes, oferece exce-
lente isolamento tér-

mico e acústico. Versátil, a Espuma Expansiva Mundial 
Prime, também, é perfeita para fi xar batentes e portas, 
além de vedar, efi cientemente, em diversas aplicações. 
Em obras, é amplamente utilizada para vedar espaços 
de ares-condicionados, janelas e portas, oferecendo 
inúmeras possibilidades de uso.

Selantes: os selantes de PU da Mundial Prime são 
indispensáveis para garantir uma vedação efi caz. Com 
sua fórmula resistente às condições climáticas e aos 
raios UV, formam uma borracha durável que pode ser 
pintada, assegurando impermeabilidade e prevenindo 
infi ltrações. Perfeitos para selar juntas de movimenta-
ção, fachadas de edifícios e diferentes tipos de substra-
tos, como aço galvanizado e alvenaria, são oferecidos 
em diversas cores para combinar com qualquer projeto. 

Adesivos de Silicone Acético: essenciais na cons-
trução civil, garantem vedação e selagem efi cazes em 
diversas superfícies, desde vidros e alumínios até azu-
lejos e louças sanitárias. Com excelente aderência em 
materiais como metais, cerâmicas e, até, couro, os ade-
sivos estão disponíveis nas cores preta, cinza e branca, 
em embalagens de 260 e 50 g, oferecendo versatilidade 
e praticidade para todas as suas necessidades”.

Para os lojistas, o CEO recomenda organizar os pro-
dutos por categoria de uso específi co, como espuma 
expansiva, selante de PU e adesivos de silicone, em se-
ções distintas, com sinalização clara, que descreva os 
usos e benefícios de cada um. Isso facilita a navegação 
dos clientes, permitindo que encontrem, rapidamente, 
o item desejado.

“Para destacar a qualidade e inovação da Mundial 
Prime, agrupe os produtos por linha e posicione-os em 
áreas de alta visibilidade, por exemplo, próximos aos 
caixas ou em locais de grande circulação. Sempre que 
possível, ofereça amostras ou áreas de demonstração 

para que os clientes possam ver os produtos em ação. 
Além disso, utilize o cross-merchandising para incenti-
var a compra de itens complementares, por exemplo, 
exibindo adesivos de silicone próximos a ferramentas 
de aplicação ou criando kits promocionais, combinando 
diferentes produtos da Mundial Prime”, encerra.

PADO
Luccas Pacheco, Dire-

tor Comercial e de Marke-
ting da PADO, explica que 
a operação comercial dos 
produtos é direcionada pa-
ra home center e varejo de 
material de construção.

“Com um portfólio ex-
tenso e diverso, a Pado 
atende diferentes públicos, 
desde as fechaduras de en-
trada, que agregam valor 
competitivo de mercado e qualidade. É o caso das li-
nhas Concept e Serralheiro, e das linhas especiais de 
alto padrão como a Ecoinox, Premium Residence e Ou-
rives. Com essa vasta gama de produtos, a PADO atua 
em boutiques de acabamento, bem como em grandes 
e pequenos varejistas”, complementa.

Destaques do diretor: 
Linha Concept: a linha de fechaduras Concept foi 

desenvolvida para consumidores exigentes que buscam 
qualidade e design, aliados a um preço acessível.

Linha Premium Residence: a Linha Premium Resi-
dence é a melhor escolha para quem busca uma combi-
nação perfeita em curvas e ângulos, com acabamentos 
que vêm conquistando o mercado nacional de arquite-
tura e decoração: Red Gold Escovado, Cobre Escovado, 
Grafi te Escovado, Grafi te Polido, Cromo, Cromo Ace-
tinado, Branco Texturizado, Bronze Oxidado, Corten, 
Cromado, Cromo Acetinado, Preto Texturizado e Rose. 
As fechaduras para porta da Linha Premium Residence 
são compostas de maçaneta e roseta em Zamac, testa 
e contra testa em aço inox e cilindro em latão maciço. 

Ecoinox: com design clássico, as fechaduras Ecoinox 
são fabricadas com material inoxidável, resistente a fun-
gos e intempéries. É indicado para regiões litorâneas e 
totalmente imune ao ataque de agentes corrosivos.

Ourives: lapidada como uma joia, a Linha Ourives foi 
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Marcio Paranhos 
Miksza, CEO da 
Mundial Prime.



concebida com o máximo de elegância e sofisticação. 
Assim como um ourives molda matérias-primas em or-
namentos complexos, a Ourives oferece a oportunida-
de de selecionar fechaduras que melhor expressam sua 
individualidade. A especificação de fechaduras em con-
junto com revestimentos cerâmicos e metais sanitários 
permite uma integração perfeita entre diversos estilos 
arquitetônicos, que não só aumenta a segurança como 
eleva o visual de um espaço.

Recomenda-se aos lojistas que as fechaduras PADO 
fiquem em exposição nos cepos, expositores de parede 
ou pontas de gôndola, seguindo o padrão de comu-
nicação de cada linha de produto.  “O time de trade 
marketing recebe as demandas dos clientes e, após 
análise, atende os lojistas com expositores sob medida 
de acordo com o espaço disponível para demonstração 
do produto”, finaliza.

SASAZAKI
“Referência nacional no mercado de portas e janelas 

de aço e alumínio, a Sasazaki possui um parque indus-
trial com tecnologia própria, instalado em 72 mil m2 de 

área construída, localizado em Marília (SP). A empresa 
é reconhecida pela qualidade de seus produtos e pela 
tradição de uma marca forte com mais de 81 anos de 
história”, diz Karina Mie Mogui Ishii.

As esquadrias Sasazaki são encontradas por consu-
midores em lojas de materiais de construção por todo o 
Brasil. Com equipe de atendimento exclusivo, os lojistas 
recebem informações e visitas constantes, além de con-
tarem com acesso a todas as novidades da empresa por 
meio do site.

Atenta às mudanças e tendências da construção civil, 
cada uma das seis linhas de produtos da Sasazaki atende 
a um público específico: de aço: Belfort, Prátika, Kom-
pacta; de alumínio: Alumifort, Alumifit e AlumiSlim. Com 
esse portfólio, a Sasazaki apresenta soluções para valori-
zar todos os tipos de imóveis e proporcionar bem-estar e 
conforto aos usuários de seus produtos.

Recomendações aos lojistas: “Os showrooms com 
produtos da empresa, sem dúvida, contribuem para va-
lorizar a exposição, facilitam o atendimento ao cliente e, 
consequentemente, colaboram com o aumento do giro 
no ponto de venda”, informa Karina.

https://www.youtube.com/watch?app=desktop&v=DOYQpizeph8
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SOPRANO
Bruno Mayer, Di-

retor Comercial da 
Unidade MatCon da 
Soprano, informa que 
a empresa atende, 
diretamente, aos prin-
cipais fabricantes de 
esquadrias com uma 
ampla linha de pro-
dutos desenvolvidos 

especialmente para esse segmento e com foco no con-
sumidor fi nal. “Entre as nossas iniciativas, destacam-se 
os modelos projetados para facilitar o encaixe em por-
tas, otimizando o processo produtivo e melhorando a 
usabilidade para o consumidor. Além disso, enviamos 
nossos produtos em embalagens apropriadas, o que 
simplifi ca o processo fabril, reduz os custos de fabri-
cação e melhora o controle da produção. Valorizamos 
parcerias sólidas com nossos clientes, e esses processos 
foram criados em colaboração com eles.

A Soprano oferece uma gama diversifi cada de pro-
dutos para atender às diferentes necessidades dos 
fabricantes de esquadrias, incluindo fechaduras, dobra-
diças em vários tamanhos, trincos, fechos e outros itens 
em diferentes acabamentos, sempre acompanhando as 
mais recentes tendências de mercado”.

Bruno Mayer destaca a fechadura Pali com roseta 
sem parafuso aparente, que une um design moderno 
a uma ampla gama de acabamentos, oferecendo um 
excelente custo-benefício e sendo a escolha preferida 
de várias construtoras. “A empunhadura da maçaneta 
é confortável ao toque, e as partes externas da porta, 
como espelhos, contra testas e chapas testas são fabri-
cadas em aço inox, que oferece maior resistência à cor-
rosão e a danos mecânicos, como riscos e impactos de 
chaves. A fechadura cumpre, rigorosamente, as normas 
do PBQPH, e os acabamentos cromados da maçaneta 
são aplicados em uma das mais modernas e automati-
zadas instalações galvanoplásticas do Brasil, garantindo 
alta qualidade e padronização nos processos. A Sopra-
no é certifi cada pela ISO 9000 há mais de 25 anos”, diz.

Para os revendedores, a Soprano oferece uma linha 
completa de expositores para seus produtos, projetados 
para que o público possa tocar, medir, visualizar e testar. 
“Recomendamos que os materiais sejam apresentados 
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instalados em esquadrias, pois isso proporciona ao con-
sumidor uma experiência mais realista e aumenta a taxa 
de conversão de vendas”, fi naliza.

VONDER
Valter Lima Santos, Diretor Comercial do Grupo 

OVD/VONDER, explica que as ferragens para a cons-
trução civil são muito utilizadas na etapa de fundação 
da obra, voltadas à distribuição do peso e esforços da 
estrutura a ser construída. Mas é possível identifi cá-las, 
também, como parte integrante em praticamente todas 
as etapas, da alvenaria ao acabamento, em reformas, 
manutenções, construções ou instalações. Por isso, re-
presentam uma alta demanda no ponto de venda, com 
produtos que são usados para os mais diversos traba-
lhos, desde simples reparos até sistemas de sustenta-
ção e segurança, entre outros”.  

A VONDER conta com uma linha reconhecida e com-
pleta de ferragens, que recebe constantes incrementos e 
produtos que acompanham as tendências do segmento. 
Isso ajuda a explicar porque a VONDER se destaca como 
uma das principais, mais representativas e conceituadas 
marcas do mercado entre revendedores e consumidores, 
com mais de mil premiações recebidas pelos principais 
meios de comunicação especializados dos segmentos da 
construção civil, indústria e muito mais.

Fazem parte dessa família itens como correntes, ca-
bos de aço, treliças, arames recozidos, cadeados, molas 
aéreas para portas, esticadores para cabos de aço, gan-
chos, mosquetões, catracas para amarração de carga, 
telas metálicas, rodízios, dobradiças, entre outros. São 
produtos conhecidos por sua alta resistência, qualidade 
e funcionalidade, fatores que, certamente, fazem a di-
ferença na decisão de compra dos consumidores fi nais.

Destaque, também, para os fi xadores de porta VON-
DER, com modelos que vão dos mais tradicionais, com 
sistema de pressão, com aplicação do fi xador de porta 
para piso ou para rodapé, aos cromados, com aplicação 
do fi xador de porta para piso, em oito modelos diferen-
tes (FP 200, FP 404, FP 440, FP 500, FP 600, FP 700, FP 
808 e FP 900), que combinam com diversos estilos de 
decoração, confeccionados com materiais como alumí-
nio, aço inox ou aço carbono, em diversas cores: cro-
mado, aço escovado, marrom; deixando à escolha do 
cliente sua tomada de decisão baseada em sua necessi-
dade e conveniência.



de aquecimento de água a gás da sua loja.
A Rinnai oferece produtos ideais para atender as demandas 

Conheça mais como podemos garantir conforto e 
eficiência em www.rinnai.com.br.

O conforto que seu cliente merece!
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Quando falamos de Esquadrias, consideramos as 
grandes estruturas responsáveis pela iluminação, venti-
lação e outros detalhes, que agregam valor e moder-
nidade ao ambiente. Afi nal, o principal objetivo delas 
é o fechamento de vãos, ou seja, onde houver uma ja-
nela ou porta, haverá uma esquadria. Itens tradicionais 
em qualquer comércio especializado em esquadrias, a 
VONDER tem, em seu mix produtos especialmente vol-
tados para corte, acabamento e instalação desses itens. 
Destaque para as serras de esquadria, sejam elas com 
braço telescópico, com bancada portátil, ou, ainda, dois 
em um, com funcionalidade combinada com a serra cir-
cular.

WURTH
Com um portfólio extenso de mais de 10 mil pro-

dutos, a Wurth do Brasil tem um forte plano de negó-
cios voltado ao mercado metal visando atender a todas 
as necessidades dos profi ssionais que trabalham com 
esquadrias, fachadas e comunicação visual, estruturas 
metálicas, serralherias de ferro, aço e inox, soldadores, 
instaladores, entre outros. 

“Enxergamos esses profi ssionais como parte essen-
cial do setor da construção, porém com demandas e 
necessidades diferentes. Por isso, temos uma equipe 
exclusiva e capacitada para oferecer, além dos produtos 

reconhecidos por seu desem-
penho, suporte que contribua 
para o ganho de produtivida-
de e rentabilidade de nossos 
clientes, garantindo excelên-
cia em nossa proposta de va-
lor”, destaca Marco Avelino, 
Diretor Comercial da Wurth 
do Brasil.

Entre os produtos mais 
utilizados pelos profi ssionais 
estão Silicones Acético e 
Neutro, PUs, Discos de Cor-
te Premium Cut e Firecut, 

Eletrodos, Brocas HSS e SDS, Zinco Sprays, EPIs, entre 
outros. Esses itens são essenciais para trabalho com 
esquadrias em alumínio e PVC, serralherias de ferro e 
aço, fabricantes de estruturas metálicas para portões e 
coberturas, serviços de corte, retifi cação e soldagem de 
metais, além de produção de calhas, rufos e peças em 
inox.

https://www.rinnai.com.br/
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A Wurth do Brasil adota um modelo de negócios 
abrangente, envolvendo tanto o atendimento direto ao 
cliente fi nal quanto o atendimento a revendas e lojas 
autorizadas. A empresa é organizada em oito divisões 
de negócios, atendendo a mercados como automotivo, 
cargo, construção civil, madeira, manutenção, metal, re-
venda construção e revenda mobilidade. “Para o atendi-
mento do mercado de revendas, tanto construção como 
mobilidade, a empresa criou a marca W-MAX, consti-
tuindo um portfólio amplo, competitivo e que segue, ri-
gorosamente, os padrões de qualidade Wurth para, de 
forma exclusiva, atender a esses mercados. Os principais 
segmentos atendidos são lojas de materiais de constru-
ção, lojas de ferramentas e ferragens, lojas de materiais 
elétricos e hidráulicos, lojas de parafusos e tintas, lojas 
agropecuárias, autopeças (leves e pesadas), motopeças, 
postos de combustível e supermercados”, explica Marco 
Avelino, Diretor Comercial da Wurth do Brasil.

Com uma equipe de vendas composta por 1.500 cola-
boradores entre seus 1.900 funcionários, a Wurth do Brasil 
atende mais de 200 mil clientes em todo o país. Essa capa-
cidade de adaptação se estende tanto aos clientes fi nais 
quanto aos parceiros comerciais, como revendedores e 
lojas autorizadas. Além disso, a empresa oferece supor-
te e soluções personalizadas para atender às demandas 
específi cas de cada cliente, que podem se benefi ciar da 

qualidade e diversidade dos produtos oferecidos.
A Wurth oferece um portfólio robusto com, aproxi-

madamente, 10.000 itens, incluindo produtos da marca 
W-MAX, que englobam uma gama de produtos vol-
tados para os revendedores. “Para esquadrias e ferra-
gens, destacamos os produtos W-MAX, pela qualidade 
e desempenho, alinhados a uma política de preços 
competitiva para o mercado de revendas. Além disso, 
os silicones e discos abrasivos da W-MAX são desenvol-
vidos com tecnologia que garante maior resistência e 
efi ciência, suportando as demandas mais rigorosas do 
setor de construção civil”, explica Marco Avelino. 

Para maximizar a visibilidade e as vendas dos pro-
dutos W-MAX no ponto de venda, a Wurth recomenda:

• Exposição em locais de destaque: produtos como 
silicones e discos abrasivos devem estar em prateleiras 
de fácil acesso, preferencialmente próximos aos itens 
complementares. 

• Demonstrações práticas e treinamentos: realizar 
demonstrações ou exibir vídeos mostrando a aplicação 
dos produtos pode atrair mais clientes e destacar a efi -
ciência e a qualidade dos produtos W-MAX. 

• Materiais de apoio visual: utilizar cartazes, banners 
e displays que enfatizem os diferenciais tecnológicos e 
os benefícios dos produtos para o cliente fi nal pode au-
mentar a atratividade no ponto de venda. 

• SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM •

ALIANÇA METALÚRGICA
Rodizios. Indicados para todos e 

quaisquer objetos, possibilitando 
movimentá-los com facilidade e segurança 

sem danifi car o piso. Ex.: mesas, vasos, 
pufes, aparadores etc. São produzidos com 
as melhores matérias-primas do mercado. 
Os rodízios de poliuretano têm um design 

clean, função anti-risco e opção com e sem 
freio em todos os seus 4 tamanhos ( 100 mm, 

75 mm, 50 mm e 35 mm).

Gancho de Rede e Trincos

Os rodízios de poliuretano têm um design 
clean, função anti-risco e opção com e sem 

freio em todos os seus 4 tamanhos ( 100 mm, 

CISER
O Nanotec Alumínio
prolonga a vida 
de componentes 
metálicos em 
ambientes de alta 
corrosividade, mesmo 
em contato direto com 
o alumínio.
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GUEPAR
Os pregos de aço Guepar são fabricados com material de 
alta qualidade, garantindo resistência e durabilidade para 
uso em construções e projetos que exigem fi xação robusta. 
Ideais para madeiras duras e outras superfícies desafi adoras, 
eles proporcionam fi xação segura e confi ável. 

Os esquadros de alumínio Guepar oferecem precisão 
e durabilidade em medições e cortes, sendo leves e 
resistentes, ideais para carpintaria e construção civil. 

As barras roscáveis Guepar são 
ideais para fi xação em projetos de 
construção, instalações elétricas e 

industriais, oferecendo segurança e 
confi abilidade. 

Ideais para madeiras duras e outras superfícies desafi adoras, 
eles proporcionam fi xação segura e confi ável. 

Os esquadros de alumínio Guepar
e durabilidade em medições e cortes, sendo leves e 
resistentes, ideais para carpintaria e construção civil. 

ideais para fi xação em projetos de 
construção, instalações elétricas e 

industriais, oferecendo segurança e 

GUEPAR
Os 
alta qualidade, garantindo resistência e durabilidade para 
uso em construções e projetos que exigem fi xação robusta. 
Ideais para madeiras duras e outras superfícies desafi adoras, 
eles proporcionam fi xação segura e confi ável. 

Os 
e durabilidade em medições e cortes, sendo leves e 
resistentes, ideais para carpintaria e construção civil. 

 são 
ideais para fi xação em projetos de 
construção, instalações elétricas e 

industriais, oferecendo segurança e 
confi abilidade. 

MUNDIAL PRIME
Adesivos de Silicone Acético. Com 
excelente aderência em materiais como 
metais, cerâmicas e até couro, os adesivos 
estão disponíveis nas cores preta, cinza 
e branca, em embalagens de 260 e 50 g, 
oferecendo versatilidade e praticidade para 
todas as suas necessidades”.

Espuma Expansiva de Poliuretano. O 
seu rendimento e resistência são uma 

das principais características. Ao aplicar o 
produto, a secagem é rápida, com cura total 

em apenas 24 horas.

Os selantes de PU da Mundial 
Prime são formulados para 
resistir a condições climáticas 
adversas e à exposição 
prolongada aos raios UV, 
preservando a integridade da 
vedação por longos períodos. 

https://tintadequalidade.com.br/marcas-qualificadas/
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ESQUADRIAS E ACESSÓRIOS

SASAZAKI
Porta Balcão de Correr Multifl ex 6 
folhas: beleza, segurança, controle 
de iluminação, privacidade, controle 
no direcionamento de ar e ventilação. 
A porta-balcão Multifl ex da Linha 
Prátika Sasazaki possui visual clean, 
torna os cômodos mais frescos e 
favorecem a iluminação natural sem 
prescindir da privacidade. 

Porta de abrir Veneziana 
Horizontal com Báscula: indicada 
para cozinhas, áreas de serviço ou 
ambientes que exijam luz natural 
e ventilação, as portas de abrir 
veneziana horizontal com báscula 
da linha Alumismlim proporcionam a 
entrada de luz natural ao ambiente 
e assegura maior resistência a 
impactos na base da porta. 
Possibilita a ventilação ou 
arejamento do ambiente mesmo 
com a porta fechada.

PADO
FDE – 800 Vision – lançamento PADO. 
Fechadura digital de alto padrão com 
a tecnologia de reconhecimento facial. 
São seis métodos de abertura: registro 
facial, cartão, senha, biometria e chave 
mecânica, além da possibilidade de 
abertura remota pelo app Pado Digital 
Locking. Máquina de alta segurança 
e compatibilidade com portas de 
espessura de até 120 mm com o kit 
prolongador. Compatibilidade com 
dispositivos para Casa Inteligente, 
Alexa e Google Home.

PADO
FDE – 800 Vision
Fechadura digital de alto padrão com 
a tecnologia de reconhecimento facial. 
São seis métodos de abertura: registro 
facial, cartão, senha, biometria e chave 
mecânica, além da possibilidade de 
abertura remota pelo app Pado Digital 
Locking. Máquina de alta segurança 
e compatibilidade com portas de 
espessura de até 120 mm com o kit 
prolongador. Compatibilidade com 
dispositivos para Casa Inteligente, 
Alexa e Google Home.

VONDER
Fixadores de Portas VONDER, com modelos que vão 
dos mais tradicionais, com sistema de pressão com 
aplicação do fi xador de porta para piso ou para rodapé, 
aos cromados, com aplicação do fi xador de porta para 
piso, em oito modelos diferentes.

Serras de Esquadria, sejam elas com braço telescópico, 
com bancada portátil, ou, ainda, dois em um, com 
funcionalidade combinada com a Serra Circular.

SOPRANO
A fechadura Pali

com roseta e 
broca de 40 mm se 
destaca como uma 
das mais vendidas. 

A roseta em aço 
inox conta com um 
sistema de encaixe 
que assegura uma 

fi xação fi rme e oculta 
os parafusos 

que prendem 
a base à porta.

Ourives - lapidada como uma joia, a Linha Ourives foi concebida com 
o máximo de elegância e sofi sticação. A especifi cação de fechaduras 

em conjunto com revestimentos cerâmicos e metais sanitários 
permite uma integração perfeita entre 

diversos estilos arquitetônicos que 
não só aumenta a segurança como 

eleva o visual de um espaço.

FDS-50 - Fechadura Digital de 
Sobrepor – abertura por senha 

e cartão. Acompanha kit Fácil 
Instalação e ponto de bateria de 

emergência. Compatível com Pado 
Hub Plus, dispositivo comercializado 

à parte, que conecta esses
modelos à internet.



MS Polímero
Adesivo e selante monocomponente 

à base de polímero MS de alta 
performance, proporcionando alta 
elasticidade, resistência a grandes 

cargas e raios UV. Perfeito para 
colagem e vedação em vários tipos 

de substrato (lisos e porosos).  

PU 40, PU Multiúso e PU Construção
Selante monocomponente à base de polímero de 

alta performance, ideal para colagem e vedação em 
diversas aplicações na construção civil. Especialmente 

desenvolvido para proporcionar resistência e 
durabilidade sem perda de elasticidade, é 

indicado para vedação de elementos de 
construção, sendo resistente a agentes 

químicos, intempéries e raios UV.

Silicone Acético e 
Acético Premium
Produto monocomponente 
de cura acética, ideal para 
vedações e selagens em 
diversos substratos como 
vidro, alumínio, azulejos, 
louças sanitárias e demais 
superfícies vitrifi cadas ou 
lisas. Cura em temperatura 
ambiente com a umidade 
presente no ar, formando 
uma junta fl exível, 
permanente e resistente 
aos raios UV.

WURTH
Cianoacrilato

Adesivo à base de cianoacrilato, 
apresenta forte poder de adesão, 
alta resistência e secagem rápida.

Disco Flap W-MAX
Destinado a operações de desbaste e 
acabamento em superfícies metálicas, 

cordões de solda, remoção de vernizes, 
tintas e ferrugem. Funciona com todos 

os tipos de máquinas portáteis do 
tipo esmerilhadeira, respeitando as 

velocidades periféricas recomendadas.

EXPAN-MAX Espuma 
Expansiva de Poliuretano
A Expan-Max Manual W-MAX 
é uma espuma de poliuretano 
monocomponente, ideal para 
aplicações em esquadrias 
e ferragens, oferecendo 
excelente adesão a uma 
variedade de materiais como 
concreto, madeira e metais. 

Vedante para Esquadrias
É um vedante acrílico, siliconizado à 

base de água, isento de solventes. 
Utilizado para  vedação interna 

e externa de juntas entre as 
esquadrias de portas, janelas e 

demais esquadrias com a alvenaria.

https://www.megatron.com.br/home
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 “Aautomação residencial é uma tendência crescente 
no mercado. E entre as tendências, a iluminação 

Layered é um destaque, como explica Priscila Pavan, Ge-
rente de Compras da loja Andra, especializada em siste-
mas inteligentes de iluminação. 

“Mais do que apenas iluminar, a iluminação Laye-
red consiste na criação de camadas de luz que com-
plementam a iluminação principal de um ambiente, 
proporcionando uma atmosfera mais personalizada e 
convidativa”, explica. 

Essa técnica utiliza diferentes tipos de luminárias, como 
luminárias de mesa, abajures, pendentes e spots, para criar 
pontos de foco e áreas de destaque, além de gerar efeitos 
visuais e contribuir para a funcionalidade do espaço.

ELGIN
Marcel Serafi m, Diretor Co-

mercial de Bens de Consumo, 
explica que a Elgin atua no 
segmento de automação re-
sidencial através de uma rede 
de revendas, distribuidores, 
além de parcerias estratégicas 
com infl uenciadores, arquite-
tos e decoradores.

“Esse modelo de trabalho 
nos permite oferecer suporte 
especializado e atendimento 

TÁ NA MÃO

personalizado, garantindo que nossos produtos sejam 
implementados de maneira efi caz e integrada ao am-
biente do cliente”.

Os diferenciais tecnológicos dos produtos da Elgin 
incluem a integração com assistentes de voz como Ale-
xa e Google Assistant, a compatibilidade com sistemas 
de automação de diferentes fabricantes e a facilidade 
de instalação e uso. Em termos de design, os produtos 
são desenvolvidos com foco na estética moderna e dis-
creta, permitindo que se integrem harmoniosamente a 
qualquer estilo de decoração, além do prazo de garan-
tia, que é um diferencial do mercado.

 Atacadistas: “Trabalhamos com atacadistas e distri-
buidores. Essa parceria é essencial para expandir nossa 
presença no mercado e atingir milhares de pontos de 
venda em todo o Brasil, garantindo que nossos produtos 
estejam acessíveis a um público amplo e diversifi cado”.

Mercado: “Para 2024, esperamos um crescimento 
signifi cativo no mercado de automação residencial, im-
pulsionado pela crescente demanda por conveniência, 
segurança e efi ciência energética. A tendência é que os 
consumidores busquem, cada vez mais, soluções integra-
das que ofereçam controle total sobre suas residências 
de forma simples e intuitiva. Além disso, a evolução tec-
nológica e a popularização dos dispositivos inteligentes 
contribuirão para a expansão desse mercado, tornando a 
automação residencial uma realidade acessível para um 
número maior de pessoas”.

  



 IMAB
A IMAB, presente no setor de fechaduras e ferragens 

há quase 60 anos, vem otimizando sua distribuição na-
cional, comercializando seus produtos nos mais diversos 
segmentos, atendendo revendas, lojas especializadas, 
construtoras, integradores, fabricantes de portas, bouti-
ques de ferragens e mercado de OEM.

“O mix de produtos IMAB contém designs para to-
das as preferências e instalações, com conjuntos digi-
tais com espelho e maçaneta, conjuntos digitais com 
fechaduras de rolete, puxadores digitais e, mais recen-
temente, o moderno controle de acesso e as maçanetas 
digitais de última geração.

Dentre todas as opções, destaca-se o novo puxador 
digital, que se apresenta como um produto único no 
mercado mundial de IOT em uma sofi sticada combina-
ção de design e tecnologia. No que se refere ao design, 
a tecnologia IMAB aplicada à linha exclusiva de puxado-

res IMAB permite, de forma discreta e elegante, compor 
portas de todos os modelos com segurança, resistência 
e durabilidade. Com diversas medidas, acabamentos e 
modelos, o puxador digital IMAB integra qualquer proje-
to”, informa Alberto Santos, Projetista de Produtos. 

“Em evidência na linha de produtos digitais res-
saltamos ainda, o Controle de Acesso. Este produto 
não apenas abre e tranca portas, mas, principalmen-
te, salientamos a comodidade e funcionalidades des-
sa utilização. Com ele, a qualquer distância, é possível 
acompanhar a movimentação em sua residência, em-
presa ou comércio, verifi cando, em tempo real, a che-
gada de seus funcionários, empregados e familiares.

Seu uso faz com que pequenas tarefas e aborrecimen-
tos do dia a dia como, por exemplo, trancar a porta, car-
regar chaves, chamar chaveiro em horários complicados, 
sejam substituídas pelas comodidades e funcionalidades 
que o usuário tem ao confi gurar o aplicativo e a fechadura 

PRECISÃO E CONFORTO
EM CADA DETALHE

Ideal para pintores que 
buscam qualidade e precisão, 
facilitando a aplicação de 
efeitos e o trabalho em 
quinas e juntas.

precisão, 
facilitando a aplicação de 

REF: 310/00
Tamanho: 24x13x12 cm

galodesempenadeiras.com.br

https://galodesempenadeiras.com.br/
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conforme sua preferência e necessidade”, complementa.
Como diferencial tecnológico em toda a linha de pro-

dutos digitais IMAB, é importante ressaltar a aplicação de 
tecnologia Bluetooth, que permite uma fácil confi guração 
das utilidades, uso direto do smartphone em que o produ-
to é instalado e fácil utilização para gestão à distância, por 
exemplo, de imóvel para Airbnb. E, integrando o produto 
com conversor Wi-Fi, é possível incrementar todas as fun-
cionalidades com a Alexa, criando cenários e, até mesmo, 
operando sua fechadura por comando de voz.

Atacadistas: “A IMAB trabalha com uma diversa ga-
ma de atacadistas e distribuidores pelo Brasil, que são 
atendidos pela equipe comercial interna e pela equipe 
de representantes. Ainda assim, não se pode deixar de 
lado o alcance das mídias digitais, que proporcionam 
ampla visualização, não só pelos pontos de venda, mas, 
também, pelo consumidor, responsável direto por bus-
car, consultar, se informar e testar o produto. Com isso, 
acrescenta-se, também, a necessidade de disponibilizar 
mostruários funcionais nos principais pontos de vendas”.

Mercado: “Para o segundo semestre de 2024 pode-
mos esperar o avanço da fusão desses dois segmentos, 
que antes eram bem distintos, de fechaduras elétricas e 
digitais com fechaduras mecânicas. Isso é uma tendên-
cia que teve início em 2022 e, agora, os dois competem 
pelo mercado de fechaduras e produtos digitais. O que, 
para os consumidores, é extremamente positivo, pois 
se refl ete em preços mais acessíveis, aumento das solu-
ções disponíveis e produtos cada vez mais inovadores”.

MARGIRIUS
“Entre todas as possibilidades do universo MarGirius, 

a linha Smart Link oferece uma ampla variedade de pro-
dutos voltados à automação 
residencial, que viabilizam 
a criação de rotinas, o con-
trole à distância através de 
smartphones e, ainda, o 
uso de comandos de voz, 
com o auxílio de assisten-
tes virtuais, proporcionando 
inúmeras funcionalidades 
que facilitam o dia a dia das 
pessoas”, explica o Gerente 
Comercial e de Marketing, 
Rubens Parada Neto.

Dispositivos como os interruptores touch se desta-
cam, ainda, pelo design, que acompanha a linha Infi niti 
Plus de tomadas e interruptores, viabilizando a padro-
nização dos acabamentos elétricos do ambiente. Além 
disso, a linha Smart link inclui o vídeo porteiro, controla-
dores, botões sem fi o e outros produtos que agregam 
modernidade e versatilidade à casa inteligente.

Para garantir a capilaridade e a presença da marca 
nos pontos de venda, a MarGirius conta com mais de 
20000 parceiros comerciais em todo o país, incluindo re-
vendas, distribuidores e atacadistas.

“As perspectivas para este ano são promissoras, com 
um crescimento esperado de dois dígitos, acima dos 
indicadores econômicos do país. Entre os motivadores 
dessa visão positiva, além da crescente busca pela pra-
ticidade, comodidade e segurança que uma casa inte-
ligente proporciona, estão os constantes investimentos 
em tecnologias inovadoras e o esforço incessante para 
elevar continuamente a satisfação dos clientes, manten-
do a qualidade e segurança dos produtos, aspectos inte-
grantes do DNA MarGirius”, fi naliza Rubens.

STECK
A Steck dispõe de uma linha completa e que visa 

modernidade e tecnologia por meio de instalações re-
sidenciais diversas. A empresa acredita que o setor de 
construção civil deverá seguir crescendo, principalmen-
te quando se fala de automação residencial, que facilita 
e torna mais prazeroso o dia a dia em casa. 

Leandro Souza, Head de Marketing da Steck, explica 
que a empresa atua por meio da parceria com distribui-
dores para a revenda de seus produtos, visando, sempre, 
as melhores soluções para seus clientes. Além disso, tam-
bém é possível adquirir os produtos por meio da página 
ofi cial da Amazon. 

A Steck possui uma linha de automação residencial 
chamada Ambiente Conectado Steck, com uma oferta 
exclusiva de interruptores e tomadas smart, além de 
plugues, lâmpadas, câmeras de segurança e demais 
dispositivos que podem ser utilizados para deixar o am-
biente completamente conectado. Todos os produtos 
são conectados por aplicativo da Steck ou, até mesmo, 
por comando de voz, através de assistentes virtuais. 

Um dos destaques da nova coleção é a câmera 360°, 
que oferece uma ampla gama de funcionalidades, in-
cluindo movimentação PTZ (horizontal, vertical e zoom), 
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definição em Super HD 2K, detecção de som para uso 
como babá eletrônica, detecção de movimento para 
monitoramento de animais de estimação e gravação de 
imagens em cartão SD ou nuvem. Com uma resolução 
de imagem em 3MP (Super HD), áudio bidirecional e 
modo de visão noturna, a câmera proporciona monito-
ramento contínuo e tranquilidade para os moradores.

“Já para garantir uma experiência de smart home e 
inovadora, a Steck traz duas opções. Uma delas é o mó-
dulo de interruptores internos, que permite transformar 
interruptores convencionais em inteligentes, oferecendo 
maior conforto e controle aos usuários. Com fácil instala-
ção, acionamento remoto, comando de voz e botões de 
cenários, os módulos proporcionam uma automação efi-
ciente para os ambientes. A segunda opção é o conjunto 
de automação e segurança Zigbee, que funciona como 
um gateway Zigbee. A Steck possui dois dispositivos de 
automação e segurança que operam com a central de 
automação: os sensores de movimento e de abertura de 
portas e janelas. O conjunto possui, ainda, recursos avan-
çados de automação e segurança, incluindo recebimento 
de alertas, gatilhos para cenários e fácil instalação com 
bateria”, complementa Leandro.

Mercado: “A Steck tem, no seu DNA, bem consolidado 
o valor da inovação e uma cultura disruptiva, isso fica bem 
evidente pelos investimentos que realiza nesse segmento 
da inovação, tendo, inclusive, uma área de P&D (pesquisa 
e desenvolvimento) totalmente focada no desenvolvimen-
to de novos produtos, e, além disso, possui um programa 
interno de inovação em nível nacional que tem dado óti-
mos resultados.  Acreditamos em ondas de lançamentos 
abordando diferentes aspectos como acabamentos, cores 
e designs, bem como as linhas que conseguem aperfei-
çoar cada vez mais a integração junto à tecnologia”.

TRAMONTINA
A Tramontina adota uma abordagem diversificada 

para alcançar todos os públicos interessados em trans-
formar residências convencionais em lares inteligentes e 
eficientes com as soluções da marca. 

No site global da Tramontina, temos o departamen-
to “Casa Inteligente”, acessível pelo link https://global.
tramontina.com/departamento/casa-inteligente. Nele, 
o público encontra informações técnicas e vídeos que 
demonstram as várias possibilidades de automação re-
sidencial da empresa. 

“A empresa também promove iniciativas colaborati-
vas para lojistas, para ampliar a distribuição e facilitar o 
acesso aos produtos da linha de iluminação Smart em di-
ferentes regiões. A rede de representantes e promotores 
de vendas técnicos é responsável por organizar treina-
mentos e garantir a reposição dos produtos e materiais 
de exposição nas lojas. Nossa estrutura abrangente asse-
gura a disponibilidade dos produtos da Tramontina em 
todos os principais pontos de venda do país.

Para apoiar a capacitação de diferentes públicos, 
a Tramontina criou a plataforma educacional Educa+, 
um ambiente gratuito no qual é possível acessar cur-
sos como o “Casa Inteligente”, disponível dentro do 
ambiente Conectar+. Esse curso permite aos eletricis-
tas, arquitetos, decoradores, lojistas e clientes apro-
fundarem seus conhecimentos sobre os produtos de 
iluminação da linha Smart da empresa, promovendo 
resultados mais eficazes no dia a dia dos participan-
tes”, informa André de Lima, Diretor Comercial da Tra-
montina.

A Linha Smart da Tramontina é composta por diver-
sos produtos que transformam uma casa comum em 
um lar inteligente, como luminárias, plugues smart, in-
terruptores touch smart, fitas LED smart e módulos de 
automação, como o de cortinas, todos controláveis por 
smartphone, tablet ou comandos de voz. Esses disposi-
tivos simplificam o dia a dia e permitem a programação 
personalizada pelo consumidor.

Entre os destaques estão os Interruptores Touch Smart 
da linha Onne da Tramontina, que possibilitam o controle 
da iluminação da casa por meio de toques no painel ou as-
sistentes de voz. Essa solução permite programar horários 
para o acionamento das luzes, ajustar a iluminação confor-
me a previsão do tempo e utilizar a função de geolocaliza-
ção, que desliga a iluminação quando não há ninguém em 
casa e a aciona no momento de retorno dos moradores.

Outro produto de destaque é o Plugue Smart, que 
permite programar e acionar eletrodomésticos através do 
aplicativo ou por comandos de voz via assistentes virtuais. 
Além disso, o plugue mede o consumo de energia elétrica 
de cada aparelho e possui fácil instalação, bastando co-
nectá-lo a uma tomada comum e realizar a configuração. 
Tanto o interruptor quanto o plugue smart da Tramontina 
são bivolt, necessitando apenas de uma rede Wi-Fi de 2.4 
GHz e do aplicativo TSmart para instalação e controle dos 
dispositivos.
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O diretor comercial destaca a importância dos re-
vendedores: “Valorizamos nossos parceiros lojistas e 
oferecemos amplo apoio para favorecer seu desenvolvi-
mento. Fornecemos materiais de suporte personalizados 
conforme as necessidades de cada revenda, reconhe-
cendo a importância de atender às particularidades de 
cada região e lojista. Todos os materiais de comunicação 
disponibilizados aos clientes, como displays de balcão, 
de parede, réguas, displays de LED e expositores de 
autosserviço, seguem a identidade visual e as cores das 
embalagens, facilitando a identifi cação dos produtos nas 
gôndolas e nos pontos de venda.

SISTEMAS INTELIGENTES

• SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM •

ELGIN
Smart Switches
(interruptores inteligentes)

ELGIN
Smart Switches
(interruptores inteligentes)

Smart Lighting (iluminação inteligente). 
Inclui lâmpadas e luminárias 
que podem ser controladas via 
smartphone ou assistentes de voz, 
com opções de ajuste de intensidade 

e cor, contribuindo para a criação de 
ambientes

personalizados 
e efi cientes 
energeticamente.

Smart Plugs
(tomadas inteligentes). 
Transformam qualquer 

aparelho elétrico em um 
dispositivo inteligente, permitindo 

ligar e desligar remotamente, monitorar o 
consumo de energia e criar agendamentos.

IMAB
Controle de Acesso. Este produto não apenas 
abre e tranca portas, mas, principalmente, 
oferece comodidade e funcionalidades. 
Com ele, a qualquer distância, é possível 
acompanhar a movimentação em sua 
residência, empresa ou comércio, verifi cando 
em tempo real a chegada de seus 
funcionários, empregados e familiares.

Puxador digital que se apresenta 
como um produto único no 

mercado mundial de IOT em 
uma sofi sticada combinação de 

design e tecnologia.

MARGIRIUS
Dispositivos como os interruptores touch se destacam 
ainda pelo design, que caracteriza a linha Infi niti Plus de 
tomadas e interruptores, viabilizando a padronização 

dos acabamentos elétricos do 
ambiente. Além disso, a linha 
Smart link inclui o vídeo porteiro, 
controladores, botões sem fi o e 
outros produtos que agregam 
modernidade e versatilidade à 
casa inteligente.

e cor, contribuindo para a criação de 
dos acabamentos elétricos do 
ambiente. Além disso, a linha 
Smart link inclui o vídeo porteiro, 
controladores, botões sem fi o e 
outros produtos que agregam 
modernidade e versatilidade à 
casa inteligente.

Para atrair a atenção dos clientes e promover as ven-
das de produtos para casas inteligentes, além de utilizar 
displays ou sinalizações que explicam as principais funcio-
nalidades dos dispositivos, como economia de energia, 
controle remoto e integração com assistentes virtuais, 
orientamos os revendedores a criarem um espaço de de-
monstração ou uma ambientação de sala de estar, quarto 
ou cozinha, na qual os clientes possam experimentar as 
soluções. É também recomendável oferecer promoções, 
como combos que incentivem a compra de mais de uma 
lâmpada, interruptores, plugues ou outros dispositivos 
inteligentes”, encerra.



STECK
Conjunto de automação e segurança
Zigbee, que funciona como
um gateway Zigbee.

Ambiente Conectado 
Steck, uma oferta exclusiva 
de interruptores e tomadas 
smart, além de plugues, 
lâmpadas, câmeras de 
segurança e demais 
dispositivos que podem 
ser utilizados para deixar o 
ambiente completamente 
conectado. Todos os 
produtos são conectados 
por aplicativo da Steck 
ou, até mesmo, por 
comando de voz através de 
assistentes virtuais. 

TRAMONTINA
A Linha Smart da Tramontina é composta por diversos 
produtos que transformam uma casa comum em um lar 
inteligente, como luminárias, plugues smart, interruptores 
touch smart, fi tas LED smart e módulos de automação, como 
o de cortinas, todos controláveis por smartphone, tablet ou 
comandos de voz. Entre os destaques estão os Interruptores 
Touch Smart da linha Onne da Tramontina, que possibilitam 
o controle da iluminação da casa por meio de toques no 
painel ou assistentes de voz.

https://grupocardao.com.br/site/
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ESQUADRIAS E FERRAGENS
BUCHA PARA FIXAÇÃO
BUCHA DE FIXAÇÃO IV PLAST IV PLAST
BUCHA PLÁSTICA CISER CISER
BUCHA PLÁSTICA PARA TIJOLO VAZADO, 8 MM, VR 8 (28942008\00) VONDER
BUCHA UNIVERSAL BEMFIXA
FISCHER DUOPOWER FISCHER BRASIL

CADEADO
CADEADO CR30 w(0100300CX) - PAPAIZ GRUPO PAPAIZ
CADEADO DE LATÃO ALIANÇA METALÚRGICA
CADEADO DE LATÃO 50 MM (3211050000) VONDER
CADEADO GOLD ART GOLD
CADEADO LATÃO TRADICIONAL PADO
CADEADO ZAMAC E-COAT 20MM STAM

ESPUMA DE POLIURETANO
ESPUMA EXPANSIVA DE POLIURETANO  MUNDIAL PRIME
ESPUMA EXPANSIVA QUARTZOLIT QUARTZOLIT
POLYFORT ESPUMA EXPANSIVA PULVITEC
SIKA BOOM SIKA
TEKBOND ESPUMA DE POLIURETANO TEKBOND
VEDACIT ESPUMA EXPANSIVA VEDACIT

FECHADURA
FECHADURA 803/03 ESPELHO INOX STAM
FECHADURA ASCOT - LINHA PREMIUM RESIDENCE PADO
FECHADURA DIGITAL - YMC 420W - YALE GRUPO PAPAIZ
FECHADURA INOX PREMIUM ALIANÇA METALÚRGICA
FECHADURA POPLINE SOPRANO SOPRANO FERRAGENS

FERRAGENS
DOBRADIÇA FERRADURA FERRAMENTAS SÃO ROMÃO
DOBRADIÇA PINO PIVOTANTE LINHA FERRAGGIO STAM
ELETRODO GUEPAR GUEPAR
ESCOVA TIPO COPO 4” TORCIDA (6325004140) VONDER
PARAFUSO TELHEIRO COMPLETO 5/16” X 110MM WORKER WORKER
PORTA CADEADO ALIANÇA METALÚRGICA

PARAFUSO
CONJUNTO TELHA BELENUS
FISCHER FISCHER BRASIL
PARAFUSO SEXTAVADO CISER CISER
PARAFUSO SEXTAVADO DE ROSCA
SOBERBA 5/16” 90MM WORKER WORKER
PARAFUSO TELHEIRO JOMARCA

PORTA E JANELA DE AÇO
JANELA VENEZIANA MULTIFLEX GRADE QUADRICULADA
LINHA PRATIKA 100x150x16 - 6 FOLHAS  SASAZAKI
PORTA DE CORRER C ABERTURA
CENTRAL E LATERAL FACILITÁ  ULLIAN
PORTA DE CORRER COM 3 FOLHAS,
LINHA QUALITYSOL GRUPO RAMASSOL
PORTA LAMINADA DE AÇO MGM CORP

PORTA E JANELA DE ALUMÍNIO
JANELA DE ALUMÍNIO DE CORRER 2 FOLHAS - 53589 MGM CORP
PORTA-BALCÃO DE CORRER MULTIFLEX LINHA
ALUMINIUM 216x160x17,5 - 3 FOLHAS SASAZAKI
VITRÔ BASCULANTE BRILHANTE
ECON LIGHT  40x40cm CÓD VBL44  ASTRA

PORTA E JANELA DE PVC
PORTA E JANELA DE PVC MULTILIT MULTILIT
PORTA E JANELA EM PVC PLASBIL PLASBIL
PORTA SANFONADA - PERLUX GRUPO PERLEX
PORTA SANFONADA BRANCA DE 80cm NOVA FORMA/FORTLEV
PORTA SANFONADA DE PVC PERMAT PERMATTI
PORTA SANFONADA PVC DUDA DUDA

PREGO
PREGO COM CABEÇA, 17x27 (2.1/2” x 11), POLIDO (2801172700) VONDER
PREGO DE AÇO GUEPAR TEMPERADO NIQUELADO GUEPAR
PREGO DE AÇO NIQUELADO 15x15 WORKER  WORKER
PREGO GERDAU GERDAU

FERRAMENTAS
BROCA
BROCA ENCAIXE TIPO SDS PLUS 14mm x 210mm WORKER WORKER
BROCA PARA CONCRETO IRWIN 100x060mm IRWIN (IW904) IRWIN
BROCA PARA CONCRETO, PONTA METAL
DURO, 6,0 mm (5361000060) VONDER
BROCA PARA GRANITO, PORCELANATO E VIDRO DIAMANTE AZUL
VÍDEA, AÇO RÁPIDO, DIAMANTADA P/ PORCELANATO GOZILLA

CORTADOR MANUAL DE REVESTIMENTO CERÂMICO
CORTADOR CORTAG - NEW MASTER 125 CORTAG
CORTADOR DE CERÂMICAS E AZULEJOS MANUAL, 90 cm, 
VDEC 90 (6851090000) VONDER
CORTADOR DE PISO E AZULEJOS IRWIN (IW14133) IRWIN

VOTE NO MELHOR, O QUE DÁ LUCRO!
Os revendedores de materiais de construção têm 

um compromisso sério na eleição do Melhor Produto 
do Ano, cujos indicados podem ser vistos nas tabelas 
a seguir.

 O prêmio é atribuído às empresas cujos produ-
tos apresentam maior rentabilidade e giro no ponto de 
venda para os lojistas de materiais de construção.

COMO COMEÇA?
As empresas mais votadas no Top Of Mind indicam 

os produtos para concorrer ao Melhor Produto do Ano. 
E esta votação é exclusiva para os lojistas. 

No total, são nove categorias (Esquadrias e Fer-

ragens, Ferramentas, Itens para Banheiro, Itens para 
Cozinha, Material Básico, Material de Acabamento, Ma-
terial Elétrico, Material Hidráulico e Tintas e Acessórios) 
com 92 segmentos.

A votação ocorre de maneira 100% on-line, por 
meio do envio de e-mail marketing para uma base de 
30 mil nomes, enviado duas vezes para reforço, nos 
meses de setembro e outubro. 

Ao contrário do Top Of Mind, que é uma pesquisa 
de imagem da marca, para votar no Melhor Produto do 
Ano, o pesquisado é informado dos produtos concor-
rentes indicados pelas indústrias e escolhe apenas um 
em cada segmento. 



CORTADOR DE PISO PARA CERÂMICA 
E PORCELANATO 75cm WORKER WORKER
CORTADOR DE PISO 
PROFISSIONAL THOMPSON THOMPSON
CORTADOR GUEPAR PARA PISOS GUEPAR

DISCO DE CORTE
DISCO DE CORTE FINO - METAL/INOX  4 1/2” x
1,0 mm x 7/8” STANLEY (STA8061) STANLEY
DISCO DE CORTE NORTON BNA12 NORTON
DISCO DE CORTE SATA SATA–APEX TOOL GROUP
DISCO DIAMANTADO  CORTAG - PORCELANATO CORTAG
DISCO DIAMANTADO SEGMENTADO
CORTE SECO 110 mm x 20 mm KALA KALA
LINHA DE DISCOS DE CORTE SECUR
P/CORTES DE AÇO EM GERAL TYROLIT

DISCO DIAMANTADO
DISCO DIAMANTADO D48 105 mm - 
FURO 20 mm - TURBO (STA47400B) STANLEY
DISCO DIAMANTADO THOMPSON THOMPSON
DISCO DIAMANTADO TURBO PRO  NORTON
EXTRAFINO T-JET PARA PORCELANATO,
ULTRACOMPACTO, LÂMINA GOZILLA
TURBO AZUL DIAMANTE AZUL

FERRAMENTA ELÉTRICA
BLACK+DECKER - TM500  FURADEIRA DE
IMPACTO 3/8” (10MM) 560W BLACK&DECKER
G1953 – MARTELETE PERFURADOR ROMPEDOR GAMMA FERRAMENTAS
GSB 185-LI (A PEQUENA GIGANTE) BOSCH
KIT FURADEIRA PARAFUSADEIRA 
DE IMPACTO 17 PEÇAS BIV WORKER WORKER
MARTELETE COMBINADO MODELO HR2630J MAKITA
PARAFUSADEIRA/FURADEIRA A BATERIA, 12 V, FONTE BIVOLT 
AUTOMÁTICA, PFV 120 (6001100120) VONDER

FERRAMENTA MANUAL PARA CONSTRUÇÃO
ALICATE UNIVERSAL SATA BELZER SATA–APEX TOOL GROUP
CHAVE HEXAGONAL 8215 BRASFORT
COLHER DE PEDREIRO PACETTA FERRAMENTAS PACETTA
DESEMPENADEIRA EM AÇO CABO
FECHADO LISA - 305  GALO DESEMPENADEIRAS
MARTELO ALMA DE AÇO(cód. F30.23 –27 mm)
FAMASTIL/GRUPO VELLORE FAMASTIL/GRUPO VELLORE
MARTELO UNHA 25 mm, COM CABO DE FIBRA (3589025000) VONDER
TORQUÊS ARMADOR 12” FERRAMENTAS SÃO ROMÃO

FERRAMENTA MANUAL PARA JARDIM E AGRICULTURA
CONJUNTO DE TESOURAS DE PODA - TS-27002 TRAPP
FACÃO PARA MATO 16”, EM AÇO CARBONO,
CABO DE PLÁSTICO (3140000016) VONDER
FORCADO PACETTA FERRAMENTAS PACETTA
PÁ DE BICO, COM CABO DE MADEIRA 71 cm
E EMPUNHADURA PLÁSTICA TRAMONTINA
PENEIRA REDONDA AREIA ARO 55 PLÁSTICO WORKER WORKER
TESOURA GUEPAR PARA GRAMA
PROFISSIONAL COM PROLONGADOR GUEPAR
TESOURA PARA PODA 16,5 cm / 6,5” KALA KALA

INSTRUMENTO DE MEDIÇÃO A LASER 
LASER AUTO NIVELADOR DE LINHAS 12 m CUBIX (STHT77498) STANLEY
NÍVEL A LASER AUTO NIVELAMENTO
VERDE 20 m 1MW 3V WORKER WORKER

NÍVEL A LASER DE LINHAS CRUZADAS
A BATERIA, MODELO SK700GD  MAKITA
NÍVEL A LASER, RECARREGÁVEL,
20 m, NLR 020 (3820020020) VONDER
TRENA GLM 50-27 CG BOSCH

LIMAS
LIMA CHATA BASTARDA 12”, COM
CABO, ENCARTELADA (4310101202) VONDER
LIMA CHATA BASTARDA COM CABO EM PP 10” WORKER WORKER
LIMA ENXADA K&F/CRESCENT NICHOLSON – 
 APEX TOOL GROUP
LIMA ENXADA DE 8” STARRETT, L411-208 STARRETT
LIMA PARA ENXADA COM CABO 8” COLLINS COLLINS
LIMA ROTATIVA BRASFORT

MÁQUINA ELÉTRICA DE BANCADA
CORTADOR ELÉTRICO CORTAG - ZAPP CORTAG
FURADEIRA DE BANCADA - FBM-160MA MOTOMIL
G692 – SERRA MULTIFUNÇÃO GAMMA FERRAMENTAS
MOTOESMERIL 6”, 360 W,  220 V~ (6892360220) VONDER
SERRA DE MESA 10” (254MM) 2.000W, 4.800 RPM, C/ LÂMINA
DE SERRA 24D, 220V  DEWALT (DWE7492)    DEWALT
SERRA FITA DE BANCADA VERTICAL 9POL 300W WORKER WORKER

TRENA
TRENA DE AÇO 
5 m x 19 mm (3868500005) VONDER
TRENA DE BOLSO COM 5 m STARRETT, KTS34-5ME-S STARRETT
TRENA DE BOLSO/CURTAS  CRESCENT LUFKIN – APEX TOOL GROUP
TRENA EM ABS AMARELA 8 m 25 mm COLLINS COLLINS
TRENA GLM 50-27 CG BOSCH
TRENA IRWIN® STANDARD 5 m IRWIN (IW13947) IRWIN

ITENS PARA BANHEIRO
ACESSÓRIOS PARA BANHEIRO
CESTO MULTIUSO 6 LITROS CÓD: CT4 ASTRA
KIT DE ACESSÓRIOS DOCOLIDEA DOCOL
KIT MÔNACO 5 PEÇAS DUDA DUDA
PAPELEIRA POLO BLACK NOIR 2020.BL33.NO DECA

ARMÁRIO PARA BANHEIRO EM MDF, BP
ALICE 100 -  FABRIBAM GABINETES FABRIBAM
ARMÁRIO P/ BANHEIRO KYOTO  COZIMAX
ARMÁRIO PLÁSTICO VERSÁTIL 
30,1 x 9,4 x 35,3 cm DE EMBUTIR
E SOBREPOR ASTRA CÓD: A41 ASTRA
KIT MILÃO COM PÉ DE 100 cm –
JAPANDI COM BRANCO MÓVEIS SÃO JOÃO
KIT TREVISO 63,0 cm C/ PIA MÁRMORE QUINTO A.J. RORATO

ASSENTO SANITÁRIO
ASSENTO ALMOFADADO  HERC
ASSENTO AMANCO WAVIN SOFT CLOSE AMANCO WAVIN
ASSENTO SANITÁRIO ALMOFADADO MEBUKI
ASSENTO SANITÁRIO PREMIER KRONA KRONA
ASSENTO SLOW CLOSE AP.416.17 DECA
OVAL ALMOFADADO ASTRA CÓD: TPK/AS ASTRA

CHUVEIRO ELÉTRICO
DUCHA BANHO QUENTE BLACK PIANO SINTEX
FAMINHO FAME FAME
LOREN SHOWER LORENZETTI
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LOUÇA SANITÁRIA
BACIA COM CAIXA ACOPLADA E BACIA
 CONVENCIONAL LINHA MIST ICASA
BACIA PARA CAIXA ACOPLADA 
ELITE BRANCA - 1747230010300 GRUPO ROCA
BACIA PARA CAIXA ACOPLADA FLEX P.380.17 DECA
KIT BACIA LOREN ONE LORENZETTI

METAL SANITÁRIO
GIOIA FABRIMAR
LOREN KITCHEN 2266 C76 LORENZETTI
MONOCOMANDO LAVATÓRIO BANCADA 2875
Ax10 m SLIM DOURADO MATTE MEBER METAIS
TORNEIRA DE MESA DE LAVATÓRIO
BICA BAIXA NOVA LÓGGICA DOCOL
TORNEIRA PARA LAVATÓRIO BICA ALTA BASIC
PRETO MATTE - B5063C7R0B GRUPO ROCA
TORNEIRA POLO BLACK MATTE 1191.BL33.MT DECA

SISTEMA DE AQUECIMENTO A GÁS
AQUECEDOR DE ÁGUA A GÁS KOMECO LINHA PRIME KOMECO
AQUECEDOR DE PASSAGEM DIGITAL 26 LITROS RHEEM DO BRASIL
LZ 1600DE LORENZETTI
REU-E211 FEH RINNAI

ITENS PARA COZINHA
ARMÁRIO PARA COZINHA EM MDF, BP
ARMARIO TOQUIO 116,2CM A.J. RORATO
COZINHA CISNE COZIMAX
COZINHA MUNIQUE MM GABINETES
GABINETE RIO IRMÃOS CORSO

FILTRO E PURIFICADOR DE ÁGUA
ACQUA BELLA LORENZETTI
FILTRO COM TORNEIRA PREMIUM ACQUABIOS
PURIFICADOR FACILE HIDROFILTROS
PURIFICADOR FIT 200 COM SISTEMA
DE TRIPLA FILTRAÇÃO FILTROS PLANETA ÁGUA
PURIFICADOR ROMA DUDA DUDA
TORNEIRA PURIFICADOR VITALITÉ VÍQUA VÍQUA

PIA DE MATERIAL SINTÉTICO
PIA 1,20 m MÁRMORE SINTÉTICO GARÇA PIAS E TANQUES/CASTELLAN
PIA ISOCRIL  IRMÃOS CORSO
PIA PREMIUM DECORALITA
MÁRMORE (120 x 54) 8,5 L /P124 DECORALITA
PIA SINTETICA STD GRAN 120 x 55 cm A.J. RORATO

PIA E CUBA DE INOX
CUBA MORGANA 60 UNDERMOUNT
EM AÇO INOX - 69 x 49 TRAMONTINA
PIA DE AÇO INOX PS 1200 (120 x 52 cm) FABRINOX
PIA DE INOX DE 1,20 m - FORMINOX FORMINOX
PLUS 30 COM SISTEMA SEI GHELPLUS

TORNEIRA ELÉTRICA
ELEGANCE BRANCA OU PRETA FAME
LOREN EASY LORENZETTI
TORNEIRA ELÉTRICA COZINHA PAREDE BIA ALTA 4T BR CR  DURÍN
TORNEIRA FILTRO ÁGUA 2 EM 1 SINTEX

TORNEIRA PARA COZINHA
B.ALTA C/ FILTRO ABS 1/4 VOLTA 1/2 DN 15 C31 
BRANCA/CROMADA  PLASTIC (2072) LEÃO METAIS
LOREN FLEX LORENZETTI
MISTURADOR COZINHA MESA 1/4
DE VOLTA C61 (1256) CARNEIRO METAIS
PRATIKA FABRIMAR
TONEIRA COZINHA - BANCADA BICA
ALTA TRÍADE PRETO MATTE MEBER METAIS
TORNEIRA DE MESA DE COZINHA GALIFLEX DOCOL
TORNEIRA DECA MOTION CROMADA E PRETO 1167.C23.PT DECA

MATERIAL BÁSICO
BETONEIRA
BETONEIRA 1 TRAÇO MAX 400 L  CSM
BETONEIRA FISCHER MOB PRO 400L IRMÃOS FISCHER
MB-400P GMEG GMEG

CARRINHO DE MÃO
CARRINHO DE MÃO 60 L CAÇAMBA 
DE AÇO VERMELHO IRMÃOS FISCHER
CARRINHO DE MÃO COM CAÇAMBA
METÁLICA EXTRAFORTE, 65 L TRAMONTINA
CARRINHO DE MÃO COM CHAPA GALVANIZADA 55L WORKER WORKER
CARRINHO DE MÃO HEAVY DUTY 60l   CSM

CIMENTO
CAUÊ|GOIÁS|ZEBU (INTERCEMENT) INTERCEMENT
VOTORAN/ITAÚ/POTY/TOCANTINS VOTORANTIM CIMENTOS

IMPERMEABILIZANTE
DENVERTEC 100 DENVER/SOPREMA
SIKATOP SIKA
TECPLUS TOP QUARTZOLIT QUARTZOLIT
VEDACIT ADITIVO IMPERMEABILIZANTE VEDACIT
VIAPLUS  ARGAMASSA IMPERMEABILIZANTE VIAPOL

MANTA ASFÁLTICA
IMPERMANTA DENVER/SOPREMA
MANTA ASFÁLTICA TIPO II 
3 mm ALUMINIZADA QUARTZOLIT QUARTZOLIT
SIKA SHIELD – MANTA SIKA SIKA
VEDACIT MANTA ASFÁLTICA VEDACIT
VIAMANTA MANTA ASFÁLTICA VIAPOL

TELA, TRELIÇA E ARAME RECOZIDO
TELA GERDAU, TRELIÇA GERDAU 
E ARAME RECOZIDO GERDAU GERDAU
TELA GUEPAR VIVEIRO GUEPAR
TELA METÁLICA HEXAGONAL, MALHA 2”, 23 BWG x 1,5 m, 
COM 50 m, GALINHEIRO (8068223150), VONDER E ARAME 
RECOZIDO TORCIDO BWG 18, ROLO COM 1,0 kg (7455018002) VONDER
TELLACOR MORLAN E GRADIL MORLAN MORLAN

TELHA DE FIBROCIMENTO
TELHA RESIDENCIAL 5MM BRASILIT BRASILIT
TELHA DE FIBROCIMENTO TROPICAL ETERNIT ETERNIT
TELHA DE FIBROCIMENTO P5 CONFIBRA CONFIBRA
TELHA DE FIBROCIMENTO HIDROFUGADA INFIBRA INFIBRA
TELHA DE FIBROCIMENTO 4,5 E 6 mm MULTILIT MULTILIT



TELHA DE PVC
TELHA COLONIAL PLAN DE PVC AFORT/FORTLEV
TELHA DE PVC INFIBRA INFIBRA
TELHA DE PVC PERMATTI PERMATTI
TELHA PLAN DVG PRECON/TUBOZAN
TELHA ROMANA PERTUTTI ITEC

VERGALHÃO
VERGALHÃO GERDAU GERDAU
VERGALHÃO SIMEC 50-S GRUPO SIMEC

MATERIAL DE ACABAMENTO
ARGAMASSA
ARGAMASSA COLANTE POLIVANTE 7 EM 1 KERAKOLL
CERAMFIX PISO SOB PISO EXTERNO CERAMFIX
CIMENTCOLA PORCELANATO E PISO
SOBRE PISO EXTERNO CINZA 20KG QUARTZOLIT
OVERCOLL FORTALEZA
VOTOMASSA ACIII VOTORANTIM CIMENTOS

FORRO DE PVC
FORRO DE PVC 4 E 7MM MULTILIT MULTILIT
FORRO DE PVC 5 mm CLEAN DUDA     DUDA
FORRO DE PVC BRANCO NEVE 20 mm PLASTILIT
FORRO EM PVC PLASBIL PLASBIL
FORRO GEMINI NOVA FORMA/FORTLEV

PORCELANATO
CEMENTO GRIGIO 90 x 90 BIANCOGRÊS
COTTON OFF WHITE SATINY 94 x 94 cm  ACETINADO EMBRAMACO
PORCELANATO LINHA BARCELONA DELTA PORCELANATO
SAVANA CREMA FORMATO QUADRADO (120 x 120) E (83 x 83)
TEXTURA ACETINADA,GRÁFICA CIMENTÍCIA DAMME
URBAN SOFT AC 62,5X62,5 ELIZABETH

REJUNTAMENTO
CERAMFIX ACRÍLICO 
BICOMPONENTE EXTRALISO  CERAMFIX
REJUNTE ACRÍLICO  FORTALEZA
REJUNTE CERÂMICAS QUARTZOLIT QUARTZOLIT
REJUNTE VOTOMASSA CERÂMICO VOTORANTIM CIMENTOS
REJUNTES ACRÍLICOS PORTOKOLL SIKA

REVESTIMENTO CERÂMICO
ARCOS (56 X 113) 4 FACES V3 ACETINADO E TECNOLOGIA 
3D LAYER, COM DETALHES EM GRANALHA BRILHANTE CEDASA
MUNARI BRANCO AC 90 X 90 cm ELIANE
REVESTIMENTO CERÂMICO LINHA COPAN DELTA PORCELANATO
RIPA CALACATA 45 x 90 BIANCOGRÊS
SUPRA TRAVERTINO NAVONA LUX 63 x 122 cm POLIDO EMBRAMACO
TASOS AC 10 x 10 ELIZABETH

MATERIAL ELÉTRICO
DISJUNTOR
DISJUNTOR MARGIRIUS MARGIRIUS
DISJUNTOR/MINIDISJUNTOR SHB SOPRANO SOPRANO
DISJUNTORES DIN FAME FAME
DISPOSITIVOS DE PROTEÇÃO - DISJUNTORES ELGIN ELGIN
MINIDISJUNTOR TDJ3-1C20 1P 20A 3KA - CURVA C TRAMONTINA

ELETRODUTO
AMANCO WAVIN ELETRODUTO AMANCO WAVIN
ELETR CORR PVC TFLEX 25 mm 50 m- 14210253 TIGRE
ELETRODUTO CORRUGADO 
DN 25 - 3/4” - AMARELO TRAMONTINA
ELETRODUTO CORRUGADO FORTLEV FORTLEV
ELETRODUTO DE PVC 
CORRUGADO FLEXÍVEL KRONA KRONA

EXTENSÃO ELÉTRICA/FILTRO DE LINHA
EXTENSÃO COMPACTA ILUMI
EXTENSÃO E FILTRO DE LINHA ELGIN ELGIN
EXTENSÃO E FILTRO DE LINHA MEGATRON MEGATRON
EXTENSÃO ELÉTRICA SMART FAME FAME
EXTENSÃO QUALITY - PERLEX GRUPO PERLEX
FILTRO DE LINHA - RÉGUA 
DE TOMADAS MARGIRIUS  MARGIRIUS
FILTRO DE LINHA COM 
4 TOMADAS PRETO 1 m 10A BIV LIEGE LIEGE

FIO E CABO ELÉTRICO
CABO FLEXICOM 450/750 V  COBRECOM
CABO FLEXÍVEL - PERFIL GRUPO PERLEX
CABO FLEXSIL 750V:  SIL
CABO MEGATRON FLEXÍVEL 750V MEGATRON
LAMEFLAM FLEX 2,5 MM CLASSE 5 LAMESA

FITA ISOLANTE
FITA ISOLANTE 912I ADERE
FITA ISOLANTE ANTICHAMA KRONA KRONA
FITA ISOLANTE NORTON  NORTON
FITA ISOLANTE PRETA 20 m (CÓDIGO 10.03) -
FOXLUX - GRUPO VELLORE FOXLUX/GRUPO VELLORE
FITA ISOLANTE TIGRE USO GERAL – 54502630 TIGRE
FITA ISOLANTE ULTRAGRIP TRAMONTINA
FITA ISOLANTE USO GERAL FAME FAME
SCOTCH 33+ 3M

LÂMPADA DE LED
BDA6-1500-02 - LÂMPADA LED
BULBO 17W BLACK+DECKER ILUMINAÇÃO
BULBO A 9W 6500K 12V GALAXY LED
BULBO T LED OUROLUX
LÂMPADA LED BULBO/TUBULAR ELGIN ELGIN
LÂMPADA PHILIPS LED BULBO E-27 
9W 806 LÚMENS A60 100-240V PHILIPS
LÂMPADAS BLACK AVANT
LED TKL TASCHIBRA TASCHIBRA

LUMINÁRIA DE LED
LUMINÁRIA LED LINEAR 
SLIM 36W - 1,20 m
(BDLL-2000-01) BLACK+DECKER ILUMINAÇÃO
LUMINÁRIA SLIM LED OUROLUX
LUMINÁRIA SPIDER AVANT
LUMINÁRIAS DE LED ELGIN (PAINEL/SLIM/
PROJETORES / SPOTS) ELGIN
SLIM BRILHARE LUMIFÁCIL 
CONVEX LED TASCHIBRA TASCHIBRA
SPOT LED DIRECIONÁVEL  GALAXY LED
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PINO ADAPTADOR DE TOMADA
PINO GIGANTE  2P+T PLUZIE
PINO MACHO E FEMEA FAME   FAME
PINO T/BENJAMIM MARGIRIUS MARGIRIUS
PINO T3 SAÍDAS ILUMI
PINOS E PLUGUES - PERLEX GRUPO PERLEX
PLUGUE MACHO 2P+T 10 A - 250 V~ TRAMONTINA

QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO
AMANDO WAVIN QUADRO
DE DISTRIBUIÇÃO AMANCO WAVIN
PROTECTBOX LEGRAND
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO 12 TRAMONTINA
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO DE EMBUTIR FAME FAME
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO KRONA KRONA
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO OURO BOX STECK
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO SOPRANO SOPRANO
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO TIGRE (QD DIST EMB
12/16 DISJ PTA BR S/BAR CB - 33046995) TIGRE

REFLETOR DE LED
REFLETOR LED 50W (CÓDIGO LED 38.22)  -
FOXLUX - GRUPO VELLORE FOXLUX/GRUPO VELLORE
REFLETOR LED BLUMENAU ILUMINAÇÃO BLUMENAU ILUMINAÇÃO
REFLETOR LED ECO 50W
(BDR1-4000-02) BLACK+DECKER ILUMINAÇÃO
REFLETOR PORTÁTIL GALAXY LED
REFLETOR SOLARE AVANT
REFLETORES LED ELGIN ELGIN

TOMADA, PLUGUE E INTERRUPTOR
CONJUNTO MONTADO 1 INTERRUPTOR SIMPLES
6 A + 1 TOMADA 2P+T 10 A - 250V~ TRAMONTINA
INTERRUPTOR PIAL PLUS + LEGRAND
INTERRUPTOR SLEEK MARGIRIUS E TOMADA SLEEK
MARGIRIUS / PLUGUE MACHO - PLD E PLUGUE FÊMEA 
TMD MARGIRIUS MARGIRIUS
LINHA I9 ILUMI
LINHA PLUZI BRANCA PLUZIE
LINHAS EVIDENCE E BLANC+ FAME
MODULO INTERRUPTOR SIMPLES SOFT MECTRONIC-ELETROMAR

MATERIAL HIDRÁULICO
BOMBA SUBMERSA
ANAUGER SAPPO 900  ANAUGER
BOMBA D’ÁGUA SUBMERSA 500 1400L/H 280W KALA KALA
BOMBA SAPECA  RAYMA BOMBAS
BOMBA SUBMERSÍVEL AÇO INOX PARA
ESGOTO 3/4HP 550W WORKER  WORKER
BOMBAS SUBMERSAS COM CAPACITOR EMBUTIDO
PARA POÇOS PROFUNDOS DE 2.5” E 3” DANCOR DANCOR

CAIXA D ÁGUA DE POLIETILENO
CAIXA D’ÁGUA ÁGUA LIMPA ACQUALIMP
CAIXA D’ÁGUA BAKOF TEC EM POLIETILENO BAKOF TEC
CJ CORPO/TAMPA CAIXA D’AGUA
500L V4 – 100017470 TIGRE
TANQUE FORTLEV (CAIXA D’ÁGUA
COM TAMPA ROSCÁVEL) FORTLEV

CISTERNA
BAKOF TEC COM KIT PARA CAPTAÇÃO
DA ÁGUA DA CHUVA  BAKOF TEC
CISTERNA COM REVESTIMENTO ANTIBACTERIANO  ACQUALIMP
CISTERNA ESTRUTURAL FORTLEV FORTLEV

FITA VEDA ROSCA
AMANCO WAVIN FITA VEDA ROSCA AMANCO WAVIN
FITA VEDA ROSCA FIRLON PLASTIFLUOR
FITA VEDA ROSCA FORTLEV FORTLEV
FITA VEDA ROSCA TIGRE 18 mm x 10 m - 54501854 TIGRE
POLYTUBES FITA VEDA ROSCA PULVITEC

MANGUEIRA PARA JARDIM
KIT MANGUEIRA VERDE TRANÇADA 10 m (INCLUI ACESSÓRIOS -
CÓDIGO F90.40) - FAMASTIL/GRUPO VELLORE GRUPO VELLORE
MANGUEIRA DE JARDIM TRANÇADA 200 m
1/2” SUPER MALEÁVEL KALA   KALA
MANGUEIRA FLEX PARA JARDIM 4 CAMADAS, COM ENGATE
ROSQUEADO, ESGUICHO E SUPORTE FIXO TRAMONTINA
MANGUEIRA MULTI USO 3/8 x 4,0 mm c 50 m ACQUAFLEX
MANGUEIRA PARA JARDIM PLASBOHN PLASBOHN

RALO LINEAR
RALO AÇO INOX SLIM 100 SCOCTH BRITE TRAMONTINA
RALO CLICK QUADRADO EM AÇO INOX 15 x 15 cm LIEGE  LIEGE
RALO LINEAR INVISÍVEL 5 x 70 cm BRANCO
ESTRELA ESTRELA ACESSÓRIOS E CONEXÕES
RALO LINEAR INVISIVEL 70 cm BRANCO - 100018897 TIGRE
RALO LINEAR MODULÁVEL SIFONADO  HERC
RALO LINEAR VERSATILE -
ELLEVE ELLEVE/TOP-MAX/NOVII (GRUPO LINEAR)

TORNEIRA DE PLÁSTICO
TORNEIRA DE JARDIM HERC
TORNEIRA DE PLÁSTICO LORENZETTI LORENZETTI
TORNEIRA DE PLÁSTICO VÍQUA VÍQUA
TORNEIRA P/TANQ/MAQ CROSS BC 1/2-3/4” - 300000453 TIGRE
TORNEIRA PLASTIC LEÃO METAIS
TORNEIRAS JARDIM DURÍN
TORNEIRAS LINHA MADRI DUDA   DUDA

TORNEIRA EM ABS
TONEIRA VIENNA COZINHA MESA BICA ALTA MÓVEL BR DURÍN
TORNEIRA ABS MARUJÁ VÍQUA VÍQUA
TORNEIRA ABS PLASTIC LEÃO METAIS
TORNEIRA BICA MÓVEL DE PAREDE – TIVOLI HERC
TORNEIRA EM ABS LORENZETTI LORENZETTI
TORNEIRA PARA COZINHA PAREDE
BICA ALTA MÓVEL CROSS - 300000470 TIGRE
TORNEIRAS LINHA ROMA DUDA           DUDA

TUBO E CONEXÃO DE COBRE
REGISTRO CORTA-FOGO 
1/2” NPT [M] X 3/8” TM - CÓDIGO 2013  ROCO
TE COBE S/SOLDA B15X B15X B15 E 
B22 X B22 RAMO CONEXÃO RAMO CONEXÃO
TUBO DE COBRE CLASSE E 22,00 mm E 
COTOVELO 90° DE COBRE 22,00 mm ELUMA

TUBO E CONEXÃO PARA ÁGUA FRIA
AMANCO WAVIN LINHA SOLDÁVEL AMANCO WAVIN 
JOELHO 90° 25MM SOLDAVEL - 22150251 TIGRE
REGISTRO DE ESFERA COMPACTO FORTLEV FORTLEV
TUBO SOLDÁVEL DE 25 mm DVG PRECON/TUBOZAN
TUBO SOLDÁVEL DE 25 MM PLASTILIT
TUBOS E CONEXÕES DE PVC P/ ÁGUA FRIA KRONA KRONA



TUBO E CONEXÃO PARA ÁGUA QUENTE
AMANCO WAVIN SUPER CPVC FLOWGUARD® AMANCO WAVIN
JOELHO 90° 22 mm AQUATHERM - 22850954 TIGRE
TUBOS E CONEXÕES P/ ÁGUA QUENTE KRONA KRONA
TUBOS E CONEXÕES TOPHIDRO TOPFUSION

TINTAS E ACESSÓRIOS PARA PINTURA
ACESSÓRIO PARA PINTURA
DESEMPENADEIRAS INOX NIVEL PRO ROMA PINCÉIS
DESEMPENADEIRA BEROX VERSÁTIL PINCÉIS COMPEL
DESEMPENADEIRA TRAPEZIO
INOX GALO 310 GALO DESEMPENADEIRAS
LIXA MASSA TATU LIXAS TATU
PISTOLA PARA PINTURA, COM CANECA PLÁSTICA,
AR DIRETO, PPV 90 (6220900000) VONDER
ROLO DE LÃ SINTÉTICA ANTIRRESPINGO - 61374230 TIGRE PINCÉIS
TRINCHA IMPERIAL AT416/AT418 ATLAS

COLA INSTANTÂNEA
ADESIVO INSTANTANEO 793 TEKBOND
ADESIVO TYTAN CIANO SELENA
LOCTITE SUPER BONDER 20G MEGA HENKEL
POLYFORT COLABOND ADESIVO INSTANTÂNEO PULVITEC
SUPER COLA MUNDIAL PRIME
UNIPEGA BOND 007 SEG ADESIVO INSTANTÂNEO  UNIPEGA

CUPINICIDA
EXTERMINADOR DE CUPIM SAYERLACK
JIMO CUPIM JIMO
PENTOX MONTANA QUÍMICA
SPARLACK CORAL SPARLACK
VEDACIT INSETICIDA PARA CUPINS (PENETROL) VEDACIT

EQUIPAMENTO PARA PROTEÇÃO INDIVIDUAL
ABAFADOR DE RUÍDOS TIPO CONCHA,
10 DB, ARV 100 (7060000100) VONDER
BOTA DE SEGURANÇA EM COURO NUBUK - 50B26 CB MARLUVAS
LUVA NITRILIKA-10 KALIPSO
MÁSCARA DE FELTRO PFF1 - AT2400 ATLAS
RESPIRADOR REUTILIZAVEL AURA 3M

FITA CREPE
101LA 3M
CREPE AZUL PARA PINTURA IMOBILIÁRIA (MSK 6075) EUROCEL
FITA CREPE 48 mm x 50 m (006218105) TIGRE
FITA CREPE NORTON NORTON
FITA CREPE PARA PINTURA IMOBILIÁRIA 427 ADERE
FITA CREPE TEKBOND USO GERAL TEKBOND
MASK CREPE 710 ADELBRAS

LIXA
331Q ÁGUA 3M 
DISCO ABRASIVO DE PAPEL AT16 ATLAS
FOLHAS DE LIXA TYROLIT PARA
FERRO, D´ÁGUA E MASSA&MADEIRA TYROLIT
K296 LIXA FERRO/AÇO TRIONITE LIXAS TATU
LIXA MASSA NORTON A257 NORTON
LIXA MASSA PAPEL LMA ADERE

ÓLEO DESENGRIPANTE E ANTICORROSIVO
DESENGRIPANTE MP1 MUNDIAL PRIME
DESENGRIPANTE TEKLUB TEKBOND
ÓLEO DESENGRIPANTE STARRETT LUBE, S-LUB300 STARRETT
WD-40 PRODUTO MULTIUSOS 500 ml – FLEXTOP WD-40
WHITE LUB SUPER ORBIQUIMICA

SELANTE POLIURETANO 
POLYFORT PU40 PULVITEC
PU30 QUARTZOLIT QUARTZOLIT
SELANTE DE PU MUNDIAL PRIME
SIKAFLEX SIKA
UNIPEGA ACETICO MULTIUSO CARTUCHO  UNIPEGA
VEDACIT SELANTE PU VEDACIT

SILICONE
ADESIVO DE SILICONE MUNDIAL PRIME
BRASCOVED BRASCOLA
POLYFORT SILICONE ACÉTICO MULTIUSO PULVITEC
SILICONE ACÉTICO QUARTZOLIT QUARTZOLIT
SILICONE TEKBOND USO GERAL E CONTRUÇÃO TEKBOND
UNIPEGA PU40 MULTIUSO CARTUCHO  UNIPEGA

STAIN
EUCATEX STAIN PROTETIVO  EUCATEX
IMPREGNANTE PREMIUM UV STAIN LUZTOL
OSMOCOLOR MONTANA QUÍMICA
POLISTEN SAYERLACK
STAIN PROTETOR SUVINIL

TINTA ESMALTE
BASE ÁGUA PREMIUM 
PLUS EFEITO METALIZADO LUKSCOLOR
CORALIT TOTAL  CORAL
ESMALTE COR & PROTEÇÃO BASE ÁGUA SUVINIL
KISACRIL ESMALTE SINTÉTICO PREMIUM KILLING
NOVACOR ESMALTE SINTÉTICO SHERWIN-WILLIAMS

TINTA PARA PAREDE EXTERNA 
EUCATEX PROTEGE  EUCATEX
LUKSCLEAN ACRÍLICO SUPER
LAVÁVEL SUPER PREMIUM LUKSCOLOR
METALATEX ACRÍLICO SHERWIN-WILLIAMS
SOL & CHUVA PINTURA IMPERMEABILIZANTE CORAL
SUVINIL PROTEÇÃO TOTAL  SUVINIL

TINTA PARA PAREDE INTERNA
DECORA MATTE CORAL
KEM TONE SHERWIN-WILLIAMS
KISACRIL TINTA ACRÍLICA PREMIUM KILLING
SUVINIL FOSCO COMPLETO SUVINIL
TINTA ACRÍLICA PREMIUM 
ANJO TOTAL SEMI BRILHO ANJO TINTAS
UNILAR ACRÍLICO ECONÔMICO UNIVERSO TINTAS

TINTA PARA PISO
EUCATEX ULTRA PISO GRAFENO  EUCATEX
NOVACOR PISO SHERWIN-WILLIAMS
NOVOPISO HYDRONORTH HYDRONORTH
PINTA PISO CORAL
PISO BLINDADO GRAFENO ANJO TINTAS
SUVINIL PISOS SUVINIL

TINTA SPRAY
COLORGIN SHERWIN-WILLIAMS
TEKBOND TINTA SPRAY SUPER COLOR TEKBOND
TINTA SPRAY MULTIUSO LUKSCOLOR
TINTA SPRAY USO GERAL MUNDIAL PRIME
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AGENDA

Principais feiras 
do segmento da 
construção civil 

programadas para 

2024
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A Expolux, feira internacional de 

iluminação e referência para a 

América Latina, acontece entre 

os dias 17 e 20 de setembro, no 

Expo Center Norte, em São Paulo, 

e já está com a sua programação 

completa de conteúdo e atrações 

disponíveis no site.  Em sua 18ª 

edição, o evento conta com 

algumas novidades, como as 

Rotas de Efi ciência Energética e 

de Automação, que destacarão, 

respectivamente, os produtos 

mais sustentáveis e tecnológicos 

por meio da curadoria de 

profi ssionais do 

setor.

A grade de 

atrações ainda 

inclui uma série 

de palestras 

e painéis com 

temas diversos, 

como tecnologia, 

ESG e mercado, 

sob curadoria 

da Associação 

Brasileira de 

Iluminação 

Industrial (ABILUX) 

EXPOLUX DEFINE AGENDA

EXPOLUX
Feira Internacional da 

Indústria da Iluminação

De: 17 a 20 de setembro de 2024

Local: Expo Center Norte, São 

Paulo, SP

www.expolux.com.br

FEIRA CONSTRUSUL
25ª Feira Internacional de 

Construção 

De: 15 a 18 de outubro de 2024 

Local: Fiergs, Porto Alegre, RS

www.feiraconstrusul.com.br 

REVEST RIO
2ª Feira Internacional de 

Arquitetura, Construção e Design

De: 17 a 19 de outubro de 2024 

Local: ExpoMag, Rio de Janeiro,RJ

www.revestrio.com.br 

e da RX,  organizadora da 

feira. Além disso, alguns dos 

infl uenciadores ofi ciais, como 

Lu Guerra e Ugo Nitzsche, 

apresentarão, respectivamente, 

assuntos sobre como acertar o 

retrofi t da iluminação e técnicas 

para melhorar os projetos de 

iluminação residencial.

“Este ano, a Expolux  terá uma 

área de exposição mais de 

40% maior em relação à edição 

anterior, o que vai ampliar os 

espaços para discussão de temas 

relevantes para o mercado e a 

apresentação de mais soluções 

pelas marcas. Além disso, os 

visitantes poderão explorar 

conteúdos sobre os problemas 

que enfrentam em seu cotidiano, 

como a questão da concorrência 

do comércio eletrônico, desafi os 

logísticos, integração de soluções 

sustentáveis e mais efi cientes, 

novas tecnologias, adequação 

técnica e regulatória e tantos 

outros aos quais o mercado 

precisa estar atento”, afi rma 

Tatiana Rassini, gerente da 

Expolux.



https://feiraconstrusul.com.br/home/


APOIO:

VAI COMEÇAR 
UM NOVO CONFRONTO 

NO CANTEIRO DE OBRAS.

VEM AÍ:

FIQUE POR DENTRO:

www.pedreirotopbrasil.com.br
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